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三月春暮，田间水气氤氲，雨后
的村庄有些泥泞，河南省虞城县芒种
桥乡蔡庄村的一处养殖大棚外，村支
部书记周辉望着刚走远的虞城农信
联社的客户经理们心中感慨万千。

为帮助农户脱贫致富，蔡庄村村
支部书记周辉各处走访找到一个致富
的好门道——养蚂蚱。他请来技术人
员虚心求教，盖起“蚂蚱大棚”，当起
了“蚂农”。周辉很快获得了实实在在
的收益，渐渐地，养殖蚂蚱的村民越来
越多。一时间，翠绿莹亮的小蚂蚱成
了蔡庄村一道亮眼的风景线。

由于创业的乡亲多了，但问题也
出现了。大家都想跟着周辉养蚂蚱，
可庄稼户哪儿有那么多闲置资金，眼
看着这脱贫事业刚腾飞就要铩羽，周
辉忧心如焚。当地虞城县农信联社

知道情况后，主动联系周辉，信贷客
户 经 理 深 入 实 地 考 察 他 的 蚂 蚱 大
棚。在该联社的指导下，周辉将贷款
资料据实填写完成。资料递交之后
短短 1 天，1 笔“福农贷”便发放下来，
与一同到来的还有几位客户经理，他
们帮助周辉在手机上下载了“河南农
信”APP，手把手地教会他如何在手
机上办理用款、还款一系列流程。随
后，周辉用“福农贷”信贷资金盖起了
30 个蚂蚱大棚，这不仅让许多乡亲成
为创业者，还给老弱患者提供了工作
岗位。

蔡庄村只是虞城县农信联社以
金融助力脱贫的一个剪影。在虞城
县域的 25 个乡镇 600 多个行政村，到
处盛开着虞城农信的金融活水浇灌
出的“扶贫之花”。

虞城县农信联社“福农贷”

让“金蚂蚱”跳进“致富棚”
◎ 本报记者 李进富 通讯员 刘亚斌

精准扶贫

正值农时，山西临猗农商银行充分发挥党支部战斗堡和先锋模范垒作用，冲锋在前，一手抓疫情防控，一手抓春耕备耕，线上、线
下多种方式强化信贷服务，满足农户春耕备耕资金需求。截至目前，该行累计发放1.64亿元农业生产贷款，保障全县春耕备耕“不差
钱”，确保农业生产不误农时。图为农户正在大棚中查看绿宝瓜生长情况。 黄 骁

2012 年，贵州省福泉市陆坪镇香
坪村开始采取“大户+农户”的方式，
引进种植大户发展太子参种植。由
于太子参在种植、管理、采收等环节
都需要大量人手，在太子参种植推广
开以后，帮助不少当地村民实现了就
地务工的愿望，不仅带动了当地产业
发展，也为贫困农户开辟了一条脱贫
增收的渠道。今年是太子参种植产
业发展的第八年，，香坪村尾巴田组
的贫困农户张荣心望着自家土里刚
长出不久的太子参幼苗，嘴角不禁露
出了久违的笑容。

据张荣心介绍，刚起步种植太子
参时，由于缺少经营管理方面的经
验，走了不少弯路，很快便出现了资
金缺口，脱贫致富的道路不知道该如
何走下去。就在张荣心一筹莫展之
际，正巧福泉农商银行的客户经理来

到他家入户走访，在交谈中了解后，
该行客户经理向他详细介绍了农商
银行利用人民银行扶贫再贷款资金
向贫困农户发放的“特惠贷”，而他正
好属于享受这一惠农政策的帮扶对
象。听完客户经理耐心细致的介绍，
张荣心豁然开朗，没过两天就主动到
福泉农商银行地松分理处办理了 5
万元的“特惠贷”。

在帮助张荣心走出资金困境后，
福泉农商银行客户经理又请来当地
太子参种植大户，为张荣心讲解太子
参种植技术和如何打开销路，帮助其
降低种植成本。功夫不负有心人，靠
着自己辛勤的汗水和顽强的毅力，张
荣心乘着精准扶贫的好政策，在独立
种植太子参的第一年就净赚了近 5
万元，迈出了自主创业脱贫增收道路
上坚实的一步。 秦 杰 谢向阳

福泉农商银行发放“特惠贷”

帮扶贫困户走上脱贫致富路
来安农商银行

举办“劝耕贷”推进会
近日，安徽来安农商银行携手省

农业信贷担保公司共同举办了“劝耕
贷”业务推进会。会上，省农业担保公
司区域经理蒋经理首先介绍了“劝耕
贷”业务的申请、审批流程，解答“劝耕
贷”业务在办理过程中存在的问题，通
报了 2019 年业务发展情况，并提出
2020年工作目标。

2019年，该行“劝耕贷”投放量为
3000万元，占全县的50%以上，取得了
较好的成绩。“劝耕贷”业务为农村新型
农业主体融资提供了便捷方式，为银
行业金融机构贷款投放提供了担保平
台。今年，该行正积极行动起来，为全
县新型农业主体提供更加便利、便捷、
全面的金融服务。 邹海燕

桃源农商银行

保障春耕备耕顺利开展
入春以来，湖南桃源农商银行为

保障春耕备耕生产顺利开展，针对客
户金融需求，精准服务，一企一策，坚持

“不抽贷、不压贷、不断贷”，积极帮助涉
农企业解难题、渡难关。

该行第一时间出台了利率优惠、贷
款展期、无还本续贷等优惠政策。该行
在线上以“常德快贷”等贷款品种推动
为抓手，把支持春耕生产作为当前支农
工作的中心任务，在线下建立春耕备耕
绿色通道，新设8个乡镇流动服务站、48
个业务办理专柜，为春耕备播送去了资
金“及时雨”。截至目前，该行累计向农
业大户、农民专业合作社、农业龙头企
业等新型农村经营主体发放贷款6800
万元用于春耕生产。 李修安

正蓝旗农信联社

激发脱贫攻坚内生动力
今年初，内蒙古正蓝旗农信联社

以创新信贷产品、发放扶贫小额信贷、
支持特色产业化发展及各行业复工复
产等方式，激发脱贫攻坚内生动力和
发展活力。

该联社积极与当地扶贫办、畜牧局
等涉农涉牧部门协调联动，充分运用财
政金融货币政策，在全旗范围内开展金
融扶持生态鸡扶贫产业发展项目。该
项目以可吸纳带动贫困户发展的农牧
区新型经营主体为扶持对象，以精准扶
贫贷款风险补偿金政策为支撑，通过产
业扶贫带动贫困户脱贫致富。 高 娃

民丰县农信联社

设立“普惠金融服务站”
“这下我们办业务再也不用赶几

个小时的路了，信用社亚克西”。近日，
新疆民丰县安迪尔乡繁荣村农民阿卜
杜艾尼·阿卜杜外力在民丰县农信联
社新设立的“普惠金融服务站”办理了
一笔7万元的小额信贷后，高兴地竖起
了大拇指。

今年，该联社为勇担社会责任，先
后在当地叶依克乡富民小区、若克雅
乡、安迪尔乡、尼雅镇设立了4家“普惠
金融服务站”，服务站内统一布放了智
慧柜员机、信贷业务终端、门柜业务终
端等电子设备，主要办理农户贷款业
务，银行卡业务、银信通业务，个人和企
业网银、对账业务、结算业务、代理业务
和金融咨询等，把“营业柜台”搬到村
口、农家，努力打通金融服务“最后一公
里”。4家服务站投入运营以来，已累计
办理各类业务2135笔，金额56.89万元；
发放贷款50笔，金额75万元。 沙凌云

磐石农商银行

投放春耕贷款近两亿元
当前正值春耕备耕关键时节，吉林

磐石农商银行积极采取有效措施，不断
优化春耕备耕金融服务，持续加大信贷
资金支持力度。截至目前，该行累计投
放春耕备耕生产贷款近两亿元。

为加快贷款审批发放效率，该行前
移信贷审批关口，畅通绿色通道，深入推
进走企业入农户活动，主动对接主动对
接种植养殖大户、合作社、涉农企业等经
营主体，全面摸排信贷资金需求，优先满
足农户购置种子、化肥、农药、农用机具
等基本生产资金需求。需求；在合规的
基础上进一步简化贷款手续，优化业务
流程，科学配置权限；在贷款申请、审批、
发放等环节实行“流水线”作业方式，一
次性告知、一站式服务，让农户“最多跑
一次”，符合条件的贷款业务最长不超过
两个工作日就能办结。 刘 超

一直以来，山西尧都农商银行都
坚持把“农”字挺在前面，把“农”字放
在心上，把“农”字视为根本，通过对
产品设计、特色活动以及特色产业的
信贷支持，精耕“三农”责任田，扎实
推进辖内“整村授信”及用信工作，为
乡村振兴和农村经济发展注入新的
活力和强大动力。

尧都农商银行在 2019 年“示范典
型带动授信强村富民”全面授信的基
础上，引深全面授信，助力乡村振
兴。在疫情特殊时期，保证金融服务
不断档，给农户送去了信贷“及时
雨”。通过全行员工的不懈努力，“整
村授信”已结下累累硕果，截至 3 月
末，该行涉农个人类贷款较年初增加
600户，金额3717万元，累计为辖区农
户授信10.7亿元，已用信6.6亿元。

为了进一步明确全面授信任务目
标，该行采取挂图作战的工作模式，按
照18家农村支行的地理分布，量化细
化工作目标，强化“一线”工作法，着力
构建“目标任务化、任务项目化、项目
责任化、责任督考化”运行机制，确保

“整村授信”工作全面落实。该行的18
家农村支行根据辖内村落分布，分别
绘制作战进度图，以“图”管任务，明确
时间表、分配表，明确干什么、怎么干、
谁来干，定人、定责、定时、定查，集中
精力，攻坚破难，确保按时间节点保质
保量完成全面授信任务。

为满足农户多元化信贷需求，该
行研发了“助农丰收贷”农户种植贷
款、“兴农养殖贷”农户养殖贷款、“富
农运输贷”农户运输贷款、“强农振兴
贷”农村个体经营户创业贷款、“悦农
消费贷”农户消费贷款，“惠农”系列
5 款贷款产品，涵盖农户的生产、生
活、经营的各个方面，让农户从产品
名称上就可以根据自身资金需求快
速对号入座，选择适合自己需求的信
贷产品。“惠农”系列贷款产品以利率
低、期限灵活、额度高、担保方式多
样、用途广泛的优势，解决农户“贷款
难”“贷款贵”问题，打通金融服务特
别是信贷服务的“最后一公里”，让有
信用者皆可贷款。

在信用村管理上，该行始终坚持

“资金需求早调查、支持措施早制定、
资金发放早到位”的原则，所有客户
经理本着“对自己负责、对单位负责、
对客户负责”的态度，不畏严寒，不惧
酷暑，抢晴天，站雨天，穿梭在辖内每
一个村庄，每一家农户。通过“整村
授信”，该行检阅了农村客户经理队
伍，培养出一批“老信合”式新兵，进
一步转变工作作风，重拾“背包”精
神，提高社会认可度。

为了全面摸清辖内农户资信状
况、农贷需求，该行坚持“下乡调研、
现场办公、阳光作业”的工作原则，克
服了人员少、地域分散、工作量大的
现实困难，由班子成员带队，与客户
经理一起逐村逐户了解资信情况，对
辖区信用村进行全面摸底调查。同
时，实行“客户经理下乡日志”制度，
做好调查记录，张贴小额信用贷款办
理流程、信用户评定流程，设立咨询
台为农户提供信贷咨询服务，公布服
务电话和监督电话，受到辖区农户的
一致好评，激发了农户“凭信用贷款、
守信用还贷、靠信用发展”的热情。

尧都农商银行精耕“三农”责任田

整村授信助力乡村振兴
◎ 本报记者 丁鸿雁 通讯员 王 韬

今年以来，江苏邳州农商银行，积
极响应当地政府及人民银行关于实施
精准扶贫的要求，以大蒜、银杏、花卉
苗木、养殖等农业主导产业和优势农
业产业等为扶持重点，依托网点优势，
创新扶贫模式，走进村组主动帮扶贫
困农户，勇当精准扶贫“主力军”。

结合网点分布广的优势，该行要
求客户经理在开展“阳光信贷”走访的
同时，对包片村组贫困户开展帮扶调
查，对贫困户进行建档立卡，将及时获
得贫困农户信息作为该行扶贫工作的
出发点。在此基础上，确定客户“能不
能贷、贷多少、怎样贷”的问题。借助
走访，精确识别农户的贫困程度，深入
了解贫困原因，确保把“金融扶贫”资

源用到最需要的地方，切实提高小额
农户扶贫贷款的精准性和有效性。截
至目前，该行共走访建档立卡农户
4.32万户，涉及人口11.23万人。

该行依托金融综合服务站，在每
一个村组选拔1名政治素质高、责任心
强的精准扶贫联络员，负责与管片客
户经理共同对扶贫对象开展金融扶贫
工作。推行客户经理驻村工作模式，
对管片客户经理驻村时间进行固化，
提高贫困群体金融服务的便利性和可
得性。充分利用与邳州市委组织部互
派干部挂职交流的契机，派出优秀干
部到驻地乡镇挂职，实现政府、企业、
农户等信息的多方联动和无缝对接。
挂职干部积极进村入户、走访调查，参

与政府精准扶贫工作，为政府扶贫工
作提供有效的金融支持。

借助多年来扶贫小额贷款投放
的经验和行之有效的工作措施，该行
在扶贫贷款投放过程中侧重与扶贫
户进行交流沟通，主动介绍经济政
策、产业政策、行业政策以及该行信
贷支农政策，与客户一道想办法如何
找项目，如何做经营，从思想上、从脱
贫致富方法上帮助客户，不再局限于
仅向客户输送扶贫资金，而是主动向
客户输送致富理念，增强客户自身的

“造血”功能。截至 3 月末，该行扶贫
贷款余额达到 2.08 亿元，惠及农户
5695 户，助推 3000 余户贫困户脱贫
致富。

邳州农商银行依托网点优势

创新金融精准扶贫模式
◎ 本报记者 李道海 通讯员 李 军

今年以来，山东阳谷农商银行主动
走访对接辖内养殖户、专业合作社等客
户，通过创新信贷产品、开辟绿色通道，
提高服务质效等一系列举措，精准施
策，全力保障养殖产业金融服务“不断
档”。疫情发生后，该行已为277户养殖
户发放养殖贷款2221.97万元。

疫情期间，部分农村地区出现因
封路致使畜牧产品运不出去，饲料、
鸭苗运不进来等问题，影响了畜牧业
的正常发展，甚至部分养殖户因规模
较大出现流动资金链面临短缺等巨
大压力。“阳谷农商银行真是老百姓
身边的银行，不仅帮我实现了扩大养
殖的梦想，也帮我渡过资金难关。”阳
谷县侨润办事处国庙村的种鸭养殖

大户赵金田说出了心里话。
赵金田是当地种鸭养殖大户，年前

刚刚扩建了4个现代化种鸭养殖大棚，
原本想着在春节过后能新进一批鸭苗，
但突入其来的疫情打乱了他的计划，银
行不上班，也无法进行贷款。就在赵金
田一筹莫展的时候，阳谷农商银行的客
户经理通过电话回访了解到了他的情
况，立刻安排专人进行对接，开通绿色
放款通道，及时为其办理80万元的“生
意贷”，解决了他的资金困难。

阳谷县闫楼镇顺鑫良种养殖场
从 2009 年建场到现在已发展成当地
一家生猪养殖规模比较大的家庭农
场 ，现 有 存 栏 母 猪 200 余 头 ，肥 猪
2000 头。春节期间本是肥猪屠宰加

工的旺季，因受疫情影响，肥猪无法
出栏，再加上生产经营规模扩大，饲
养成本高，在复工复产之际流动资金
出现紧张。阳谷农商银行在了解到
这一情况后，第一时间联系养殖场负
责人，为其发放了 50 万元的“鲁担惠
农贷”，借助政府贴息政策，推动生猪
养殖复产按下“快进键”。

该行借助政府贴息有利时机推
出“鲁担惠农贷”“复工复产应急贷”
等信贷产品，将优惠政策落实落地，
并充分发挥“红马甲金融服务队”的
作用，针对辖内网格通过“一户一策”
的方式，对养殖户、专业合作社及家
庭农场等建档立卡，充分了解金融需
求，制定专属金融方案。

阳谷农商银行开启贷款“绿色通道”

确保养殖产业金融服务“不断档”
◎ 本报记者 刘欣欣 通讯员 刘 杨

近年，河北张家口农信系统按照
省联社、市委、市政府的安排部署，提
高政治站位，发挥农村金融主力军的
作用及网点、人员、资金、产品优势，
积极投身于精准扶贫工作，为脱贫攻
坚贡献金融力量。

截至3月末，张家口农信系统共派
出驻村工作队19个，驻村队员59人，帮
扶责任人690人，累计帮扶7837人。

张家口农信系统认真履行帮扶
责任人责任，每两月至少 1 次走访慰
问贫困户，倾听期盼诉求，掌握思想
动态，帮助解决日常生活中遇到的困
难。张家口审计中心及各行社主要
领导和分管领导每季度带领相关科
室负责人到驻村工作队进行调研座

谈，深入了解驻村工作，并现场解决
存在的困难，同时入户走访慰问困难
群众和贫困户，帮助制定脱贫措施，
解决实际问题。全辖帮扶责任人累
计为贫困户送温暖 50 多次，帮助办
实事 20 多件，送米面油、生活用品、
生产工具等1.6万件。

为充分发挥支农主力军的作用，
张家口农信系统积极发放小额扶贫
贷款，已累计发放小额扶贫贷款 4549
笔，1.87 亿元，支持贫困户发展种植
业，养殖业。阳原县三马坊乡二马坊
村刘艳海是一名贫困户，因病致贫，
在阳原农商银行扶贫小额贷款的支
持下养猪，现年收入 5 万元，为脱贫
致富奠定了良好的基础。 姚有峰

张家口农信系统派出驻村工作队

为脱贫攻坚贡献金融力量

一直以来，河南鄢陵农商银行始终
坚持服务“三农”市场定位不动摇，紧紧
围绕鄢陵县委、县政府提出的“生态强
县、花木强县、旅游强县、康养强县”发
展战略，坚持“小额、流资、分散”原则，
创新小额农户贷款新模式，加强对“三
农”的支持力度，全力推进“增量扩面”
工作，引导农民发展产业增收致富。

在鄢陵县大马镇任营村，该村支
部书记周好平高兴地告诉笔者，在村
两委的引导下，全村200多户村民95%
以上都种植花卉，收入相当可观。这
一切的成绩，归功于鄢陵农商银行推
出的“小额农户自助贷款”。据她介
绍，农商银行推出的农户小额贷款无

抵押、无担保，手续简单，经村评定组
织通过后即可获得贷款证，随用随贷，
像存取款一样方便，实现了贷款“秒
到”的梦想，深受花农欢迎。

今年以来，该行已为任营村授信
650万元，受益花农65户，切实解决了
花农购买苗木的后顾之忧，为花农致
富插上了“金翅膀”。这只是该行信贷
成功转型的一个缩影。自 2017 年 10
月该行推出“农户小额贷款”以来，截
至目前，已在全县累计授信 5200 户，
额度 4.7 亿元。其中与花农相关的苗
木种植、销售、育苗等贷款占达 1.2 亿
元，为鄢陵花木产业的发展壮大提供
了有力的资金支持。 葛建波

鄢陵农商银行创新“小额农贷”模式

引导农民种植花卉增收致富

疫情防控时期，贵州晴隆农商银
行拿出关键举措，全面摸清县域产业
布局，精准对接脱贫特色产业发展金
融服务需求，从信贷投放、政策宣传、
普惠金融等方面提供套餐式金融服
务，尽显担当。

“政府提供技术支持，晴隆农商
银行又提供资金帮助，这个难关一定
过得了。”学官村村民岑顺才底气十
足，57 岁的他是一名老党员，也是当
地的致富带头人。为带领村民们脱
贫奔小康，他依然充满了干劲。去年
由于黄龙病，他所种植的 0.05 公顷已
挂果橙树大约被砍了三分之二，遭受
了巨大损失，所摘的几千斤脐橙受到

疫情影响也没完全售出，导致如今的
树 苗 补 种 扩 种 再 一 次 遇 到 资 金 困
难。“已经连续好几年在鸡场支行贷
的都是低利息，刚又贷了 15 万，主要
用来购苗、聘请工人和日常管理，现
在已经补种了 500 多株，多亏了这笔
款，不然这损失就没法补。”他说出了
内心的感触。

据悉，这是由晴隆农商银行专为
县域农户春耕备耕及企业复工复产
新推出的“防疫扶贫攻坚贷”，贷款利
率实行以 LPR 定价的方式执行固定
利率，即以最新一期 1 年期贷款市场
报价利率（LPR）加 48 个基点确定贷
款利率，年利率约为4.53％。 尚清华

晴隆农商银行聚焦脱贫特色产业

为农户提供优惠金融服务


