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近日，吉林舒兰农商银行庆丰支部在当地庆丰石庙村走访中了解到，该村养牛专业户褚景辉想扩大养殖规模，但缺少资金。根据
褚景辉的情况，庆丰支部党员现场调研、现场办公，通过分析他的养殖经验、经营状况、自身实力，决定采取“强强联保”的方式为其办
理90万元的贷款。据了解，该笔贷款预计3天后就能发。图为调研现场。 田荣义

“方老板，你这川芎可是大丰收了
啊！”四川省夹江县农信联社的客户经
理王茂宇一边说着，一边从机耕道上走
下来。

“王经理啊，这还不是托了信用社
的福，要不是你们的农担贷款，我水口
村的28.67公顷土地可就荒了。”伟林家
庭农场的老板方林正站在田里看着工
人们采收川芎，看到王经理过来，连忙
迎了上去。

方林是夹江县的种植大户，自
2014年以来一直从事中药材和水稻的
种植，经营和管理经验丰富，产品产量
和经营收入逐年提高。方林预扩大经
营规模，但是由于资金有限，又没有足
值有效的担保进行融资，无法新增加工
生产线和设备，生产规模一直上不去。
2018 年，夹江县开展了“政担银”财金
互动新模式，方林的伟林家庭农场乘此
东风，在夹江农信联社向其投放的120
万元“农担贷”支持下，终于突破融资瓶
颈，实现家庭农场的产业规模化。

据了解，“农担贷”是夹江县农信联
社紧紧抓住该县“政银担”模式契机，积
极对接地方政府，与四川省农业担保有

限公司签订全面合作协议探索推出的
信贷模式。“农担贷”按3∶7的比例进行
风险分担，对符合约定条件的项目由农
担公司提供信贷担保，由夹江县农信联
社发放贷款。夹江县农信联社与其贷
款的融资成本控制在了8%以内，额度
可达 1000 万元，能够有效破解“三农”
发展融资难、融资贵的问题，是“三农”
发展的助推器、加速器。

“三农”融资难、融资贵、融资慢问
题，一直是制约其发展的“拦路虎”。之
所以这样是由于农民的财产多为流转
的土地、饲养的牲畜、种植的作物或者
农机农具，无法被银行认可；没有被银
行认可的抵押物做担保，农民的融资大
多采取信用方式，而信用贷款的额度
小、利率高，无法满足其融资需求；农业
的季节性和实效性很强，要的快、要的
急，但是由于贷款审查审批需要一定的
流程和时间，造成了贷款融资慢。

2018年4月，夹江县政府与四川农
业信贷担保有限公司签订《财金互动助
推农业产业发展信贷担保合作协议》，
开展了“政担银”财金互动新模式，政
府、银行、农担公司三方合作，县政府建

立农业发展融资担保风险保障金，省农
担公司对符合约定条件的项目提供信
贷担保，为农业经营主体增信用、为涉
农金融机构分风险，引导金融机构采取
降低信贷准入门槛、降低综合融资成
本、优化信贷审批流程、灵活贷款期限
等方式，加大对县域内涉农主体，特别
是农业新型经营主体的信贷支持力度，
推动县域农业产业化进程。

为促进农业适度规模经营和现代
农业发展，加快乡村振兴战略实施步
伐，切实减轻农业发展负担，夹江县农
信联社紧跟县委、县政府发展部署，在
2018 年开始了农担贷款业务，并做了
许多行之有效的工作。

农业是一个风险较高的产业，受气
候变化、病虫害、疫情、市场价格波动等
影响极大，收益具有较大的不确定性。
为强化风控，夹江县农信联社成立了客
户经理、专业审查审批人、风险经理等
人员组成的茶产业、木材加工业、生猪
养殖业等调研小组，深入进行调研，提
炼行之有效法的风控措施。

农担贷款开始推广时，许多人都抱
着怀疑的态度，为加速业务推广，夹江

县农信联社积极对接政府部门，获得涉
农企业、个体工商户以及种植养殖大户
名单，由客户经理进行逐户宣传；在全
县的新型农业经营主体大会上，通过对
申请贷款的客户现场授信方式，打消新
型农业经营主体对获得贷款的怀疑；对
夹江县茶叶协会158位会员集体授信5
亿元，进一步加强宣传营销效果。

农担贷款的融资成本虽然控制在
8%以内，但是对于大多数刚贷款的客
户来说还是觉得成本偏高，为进一步降
低其融资成本，夹江县农信联社积极向
县人行申请支农再贷款，优先用于申请
农担贷款的客户，实实在在解决了其

“融资贵”的问题。
为提高农担贷款审批效率，夹江县

农信联社对于农担贷款开辟“绿色通
道”，优先审批、优先放款；对于上报的
贷款，快则1个工作日，最多不超过3个
工作日便可完成，大大缩短了信贷审批
的时间和流程，不再耽误农时，让“快”
变成农担贷款的一种常态。

夹江县农信联社通过广泛深入的
调查研究，结合“农担贷”的特点，研发
出了适合茶叶产业的“川茶贷”，适合农

村种植养殖大户、家庭农场的“致富
通”，适合小微农业企业的“惠商贷”等
产品，为新型农业经营主体不同的经营
模式匹配了不同的信贷产品，并将贷款
利率控制在7%以内，为新型农业经营
主体的发展打了一针强心剂。

其中的“致富通”专业大户生产经
营贷款以及“惠商贷”商户生产经营贷
款两款信贷产品，是专门针对辖内有
一定规模的种植养殖业、农副产品流
通、农资经营、荒山滩涂开发、农田水
利建设等专业大户、个体工商户、小企
业业主发放的生产经营性贷款。其贷
款手续简、门槛低，通过农担公司的担
保，贷款额度得到提升，有效满足了客
户的融资需求。方林的伟林家庭农场
即是通过“惠商贷”，获得 120 万元信
贷支持，成功扩大经营规模，成为夹江
县农信联社第一批“农担贷”的“获益
者”之一。

截至今年3月末，夹江县农信联社共
发放农担贷款365笔、金额2.3亿多元，现
有贷款余额的笔数187笔、余额1.24亿多
元，有效支持了夹江茶叶、木材加工、造
纸等支柱产业的发展。王 奎 黄婉琳

夹江县农信联社推出“农担贷”模式

多方合作破解“三农”融资难融资贵

敦化农商银行

投放春耕贷款8.4亿元
当前，正是春耕备耕的大忙时节，

吉林敦化农商银行持续做好基础金融
服务和涉农贷款投放，有力保障疫情
防控期间“三农”金融服务各项需求，
切实履行地方金融主力军社会责任。
截至目前，该行已累计投放春耕类贷
款8.4亿元。其中，支持农户6626户、
累放贷款1.9亿元。

在疫情防控期间，该行建立快速
反应、快速决策、快速放款机制，调整贷
款审批流程，实行见“农贷”即审，对涉
农贷款推行加快办结制度。同时，该
行开辟春耕贷款绿色通道，提高放款
效率，确保支持春耕生产资金快速足
额发放到企业和农户手中。 冯 宇

高唐农商银行

满足春耕备耕金融需求
为全力支持春耕备耕，山东高唐

农商银行备足专项信贷资金，采取“线
上+线下”多种形式满足百姓金融需
求。截至目前，该行累计授信2075户，
授信1.6亿元，累计发放“大棚贷”321
户、1.33亿元，支持建设大棚549个。

该行做实网点邀约和线上服务渠
道，以代收、代发业务为突破口，提升
疫情期间特色营销水平。该行积极发
挥各村农金员的桥梁纽带作用，及时
掌握村民融资需求，为客户提供一揽
子营销；借助“网格化营销”“整村授
信”等活动，通过微信公众号、微信群
等方式开展“线上”宣传，在减少接触
的同时，满足居民对便捷金融服务的
需求。截至目前，该行的线上产品“信
e贷”授信金额达8.7亿元。 宋洪雷

今年以来，河南许昌许都农商银
行坚持疫情防控和业务营销两手抓，
在推广“家庭贷”等特色产品的基础
上，针对不同农户需求量身定制信贷
产品，满足客户多样化金融需求。截
至目前，该行小微贷部门已发放春耕、
复产贷款2300多万元。

“贷款申请一签字，资金一会儿就
到账了，许昌许都农商银行速度就是

‘中’！”家住许昌市灵井镇史堂村的史
晓东怎么也想不到，一天前还为筹不
到购材料款而发愁，一天后钱已经进
入自己的银行卡账上。

原来，4 月中旬，史晓东经营的装
修门店需要采购一批原材料，但订货
资金还差5万元。想到许昌许都农商

银行之前经常在村里宣传整村授信、
上门办贷，他就抱着试试看的心态拨
打了申贷电话。受理人员初步了解情
况后，联系了该行小微贷事业部西部
分中心的客户经理。仅仅两分钟，史
晓东便接到工作人员的反馈电话。半
小时后，两名客户经理在做好防疫工
作的前提下上门调查、收集资料。从
拨打申请电话到5万元的“家庭贷”发
放完毕，用了不到一天的时间。

该行对受疫情影响的农资、农产
品生产加工企业严格落实“不抽贷、
不断贷、不压贷”政策，支持春耕复产
顺利开展。同时，该行通过利率优
惠、继续放贷、延长还款期限等系列
措施，与客户共克时艰。 范祎博

许昌许都农商银行量身定制信贷产品

满足客户多样化金融需求

自复工营业以来，内蒙古土默特
右旗农商银行主动强化责任担当，细
化服务措施，按照自治区联社党委“春
天行动”部署要求，积极为疫情防控、
支农支小、复工复产和春耕备耕提供
有力度、有温度的金融服务。截至 4
月 20 日，该行发放各项贷款 34.46 亿
元，其中涉农贷款 27.17 亿元，占比
78.83%。

工作中，该行信贷人员通过建立
农户金融服务微信群、客户电话、视频
回访等形式，结合大数据支撑，为客户
提供线上服务；普惠金融部制订了详
细的信贷投放计划，做好资金预算、客
户储备、贷前调查、资料收集等工作，
简化办贷手续，加大信贷投放，确保农
民春耕备耕生产顺利进行；在农户小

额信用贷款、两权抵押贷款的基础上，
适时推出了“农户小额贷款”“扶贫小
额贷款”等信贷新品种，简化信贷流
程，实行优惠的贷款利率，降低农户融
资成本，以更加优质便捷的信贷服务
助力春耕生产。

该行对农户评级授信范围进行全
覆盖，实施“全域授信”，做到应评尽
授。根据当前农村普遍存在60岁仍为
主要劳动力耕作在一线而年轻人较多
外出务工的实际情况，为不影响农业
生产进度，该行因地制宜将农户借款
人年龄放宽至65周岁并适当降低征信
记录要求，最大限度地满足农户春耕
生产的信贷需求。截至 4 月 20 日，该
行累计发放支农支小、春耕备耕贷款
1.12万户，金额8.5亿元。 姬 瑾

土默特右旗农商银行强化责任担当

为春耕提供有温度的金融服务

近段时间，浙江丽水莲都农商银行
以服务“三农”为导向，充分发挥该行人
员、资金、覆盖面的优势，推出多项举
措，创新服务支持农民春耕生产。

为精准滴灌“三农”主体，丽水莲
都农商银行安排 16 亿元春耕备耕专
项贷款，用于支持地方春耕生产，强
化地方金融主力军的责任担当。该
行前期已与丽水经济开发区管委会
建立“投贷联动”政银战略合作协议，
计划向开发区投放 10 亿元信贷资
金，为开发区重点支持企业、小微企
业、农业龙头企业和专业合作社等做
好金融服务。截至 3 月末，该行发放
小微企业贷款 4.07 亿元，惠及 137 家

小微企业。
为加大信贷支持力度，及时了解

农户信息，精准掌握农户融资需求，该
行动员广大干部员工、信贷人员走村
入户，加大信贷投放力度，并坚决做到
不抽贷、不压贷，解决农户资金难题。
截至 3 月末，该行授信春耕备耕金额
4.15亿元，较年初新增1.09亿元。

为解决客户短、小、频、急的融资需
求，提高金融服务效率，该行启动春耕
备耕“绿色通道”，简化业务流程，推出
限时办理制度，同时充分利用“浙里贷”
等线上渠道，大大缩短了客户的办贷时
间。截至3月末，该行已通过线上放贷
1.08万户、金额8.85亿元。 雷晰然

丽水莲都农商银行发挥资金优势

创新金融服务支持春耕生产

乐亭县农信联社芦河信用社

走近农户推广金融产品
近日，河北省乐亭县农信联社芦

河信用社以“情系‘三农’、合作共赢”
存款惠民活动为契机，下乡送金融服
务，积极对接辖区客户金融需求，提
升服务水平，做好产品宣传和推广，
获当地农户好评，促进各项业务快速
发展。

当前，正值大棚蜜桃上市之际，
该信用社员工主动营销，走近农户，

“钻大棚”“下地头”宣传介绍二季度
存款惠民活动。同时，该信用社积极
推广手机银行、微信银行、“云闪付”

“农信e购”“随e盾”等电子银行业务
产品，为客户提供更加多元化、立体
化的金融渠道，不仅增进了情感联
系，还赢得了当地百姓的信任和支
持。截至目前，该信用社各项存款较
年初增长 1000 万元；发展有效商户
200户，电子银行交易占比达96%，全
辖排名第一。 李思佳 李晓双

长治漳泽农商银行

推出“农机贷”产品
近日，山西长治漳泽农商银行根

据辖内春耕备耕实际，适时推出了
“农机贷”产品，有效缓解了农户购买
农机的资金压力，助力春耕备耕。

工作中，该行通过线上办理贷款，
极大方便了农户，又减少了人员流动，
有效助力疫情防控。截至目前，该行
已经通过线上申请办理“农机贷”380
多万元，在推动农机购置补贴政策落
地的同时，激发了农民生产积极性，为
保障今年粮食稳产、增产奠定了坚实
的基础。 付 强

扬中农商银行

开启“线上菜篮子”服务
自 2 月起，为解决“买菜难、卖菜

难”，江苏扬中农商银行的“E 路有
我”平台上线了“线上菜篮子”服务，
连接了供需两端，农户可以自主上架
农副产品，消费者可以在线选购蔬菜
水果，通过无接触式配送，让当地农
副产品省去中间环节，以极低的成本

“飞”入寻常百姓家。
为助力全面复工复产，该行还

优选本地知名农特商户进行合作，
点对点对接，提供商品上架、店铺装
修、产品拍摄等全方位的指导服务，
并为商户配置农特产品补贴券，多
措并举提升产品宣传力度，为农产
品插上互联网的翅膀。 郭宜捷

今年以来，安徽广德农商银行为
支持当地白茶产业发展，积极践行普
惠金融理念，履行社会责任，聚合力助
企业共克时艰，贷款解决“缺钱”难题，
党员缓解“缺人”局面，用实打实的行
动捍卫了“打造党建红色联盟，凝聚乡
村振兴合力”的庄严承诺。

面对突如其来的新冠肺炎疫情，
让安徽省广德市新杭镇金鸡笼村“十
里茶谷，万亩茶园”从昔日的美景变成
了眼下的难题：白茶采摘本就是与时
间赛跑，但因各省交通管制，按时就位
的外来采茶工寥寥无几，本地人力成
本也水涨船高；白茶销售同样大打折
扣，外地客商进不来，本地市场打不
开，批发与零售同时陷入困境。

面对困局，作为长期以来的业务
伙伴，也作为2019年末刚刚签署合作
协议的“党建盟友”，广德农商银行在
关键时刻挺身而出，为金鸡笼白茶产
业渡过难关提供了助力。

金鸡笼村委书记杨广奇同时也是
村集体经济“金益农茶叶专业合作社”
的负责人。早在茶叶采摘和收购旺季
来临之前，杨广奇就针对接下来的难
题制定了解决方案：增加一条白茶加
工生产线，并在此基础上加大收购力
度，确保茶农手中的鲜叶不滞销。可
是，扩大产能、增加收购都意味着不菲
的资金投入，但合作社名下并没有足
额的固定资产可用于申请抵押贷款。

为此，广德农商银行砖桥分理处

负责人刘静在经总行同意后，本着“特
事特办、急事急办”的原则，白天开展
贷款调查，夜间整理贷款资料，并创新
采用了“合作社成员担保”的方式，于3
月25日前为“金益农”成功放款300万
元。

疫情之下，“缺人”成了摆在金鸡
笼白茶产业面前的第二道难题。对
此，广德农商银行党委发出倡议：将各
党支部党员活动搬到茶山上，既支援
茶农，也砥砺身心。倡议一出，该行各
党支部纷纷响应，第十五支部、第二支
部、第十三支部轮休党员携手来到金
鸡笼村，经过茶农的手把手教学之后，
登茶山、采鲜茶，茶农人手不足的难题
迎刃而解。 陈 斌 刘 静
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凝聚合力助白茶产业共克时艰

今年以来，河南信阳市农信系统切
实按照市委、市政府工作部署，加大信
贷支农服务力度，全力支持“信阳茶”做
大做强。截至4月末，全市农信系统茶
产业贷款余额13.46亿元，今年前4个月
累计投放茶产业贷款2.93亿元，较年初
新增1.79 亿元，支持辖区春茶采摘生产
企业及个体工商户270 家。

信阳市农信办要求辖内行社对照
市金融工作局下发的春茶生产企业名
单，逐个调查问需，加强沟通联络，精
准了解情况。信阳市浉河区农信联社
于3月3日召开“2020年茶产业贷款座
谈会”，搭建银企交流平台，着力为辖
区茶农茶企提供优质的金融服务，在
风险可控条件下提供最大信贷支持，
全力推动茶产业蓬勃发展。新县农商
银行对县茶叶协会成员单位开展集中

授信，帮助茶叶生产企业尽快复工复
产，同时通过茶叶协会成员单位的宣
传带动，让更多茶叶加工户了解到农
信社信贷政策，帮助解决资金需求困
难，持续巩固乡村振兴成果。

为深刻把握政策要求和春茶采摘
生产形势，认真贯彻落实相关金融支
持疫情防控政策要求，信阳市农信系
统通过联系政府部门和电话联系、走
访，及时掌握茶企复工复产信息和资
金需求，积极对接，加大信贷投放，确
保春茶采摘生产企业不因资金问题影
响生产经营。对发放茶产业贷款，畅
通信贷绿色渠道，优化办贷方式，采取
线上审批为主，线上、线下审批相结合
方式，简化贷款审批流程，提高办贷效
率。同时，落实减费让利措施，对茶产
业贷款，结合自身经营实际和相关政

策，给予一定的利率优惠和调减，采用
灵活的担保方式，不盲目抽贷、断贷、
压贷，帮助客户减少疫情灾害影响，切
实降低涉茶产业贷款的融资成本。

针对辖内茶农、茶商、茶企等涉茶
产业主体这个特定群体在特定时期的
资金需求，信阳市农信系统创新金融支
持模式和金融产品。信阳市浉河区农
信联社针对辖内涉茶企业大部分没有
足值有效抵质押物的实际问题，在积极
向区委、区政府汇报的情况下，充分借
鉴产业扶贫贷款经验，初步达成通过签
订书面协议方式，由政府对支持茶企业
贷款提供保证金，农信社按一定比例放
大投放支持茶企业贷款，设计了“惠茶
贷”专项信贷产品，专项服务于涉茶产
业，着力为辖内涉茶产业提供贴心金融
服务。 班永如 刘相生 曹双双
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加大茶产业信贷支持力度

疫情发生以来，江苏赣榆农商银
行快速反应，吹响疫情防控阻击战的

“集结号”，在做好疫情防控各项工作
的同时，总行领导分析当前形势，理清
思路，排兵布阵，制订方案，优化和延
伸金融服务，加强全员营销能力培养，
全力推进各项工作稳步开展。截至 4
月 26 日，该行各项存款余额达 197.05
亿元，较今年年初上升5.55 亿元，各项
贷款余额达 127.61 亿元，较今年年初
上升4.62 亿元。

该行加强全员营销能力培养，分
层次抓好战略性客户、核心客户、重点

客户、高端客户四类群体，以电话营
销、包片走访、主题沙龙等活动为切入
点，把客户基础工作持之以恒地做实、
做细，深挖客户需求潜力；充分发挥手
机银行、微信银行功能优势，加快社保
卡在民生领域场景的应用推广，牢牢
圈住客户，促进存款稳定增长；紧抓赣
榆本地特色农业、电商产业爆发式增
长机遇，加快金融服务产品和服务方
式创新，找准重点支持领域，研发设计
符合地方特色的零售产品，持续完善
产品链条，逐步形成覆盖本地区、全行
业的产品服务体系。 程文军 吕 丽

赣榆农商银行开展全员营销
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