
乐山嘉州民富村镇银行行长张庆

乐山嘉州民富村镇银行是经国家金融监督
管理总局批准，由乐山市商业银行发起筹建，具
有国资背景的独立法人金融机构，于2010年12
月30日正式对外营业，初始成立时股本总额为
5000万元，股东10名，其中法人股东7名，自然
人股东3名，主发起行占股比例为51%。2014年
增资扩股后，股本总额增加为1.16亿元，股东总

数增加为12名，截至2022年末，该行股东会构
成为法人股东7名，自然人股东5名，主发起行
占股比例为51%。截至目前在职员工98人，下
设总行营业部、苏稽支行、通江支行、土主支行、
安谷支行、车子支行、天星路支行、凤凰路支行、
中心城支行9家分支机构。自成立以来，该行秉
承普惠金融理念，坚守市场定位扎根农村、服务
农业、贴近农民，持续加大对“三农”领域的金融
支持力度，强化履行金融助农的社会责任，为乡
村振兴输送金融“血液”。
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乐山嘉州民富村镇银行持续为乡村振兴输送金融“血液”

高管访谈

“乐山乐水”助民致富
——访乐山嘉州民富村镇银行行长张庆 前不久，江西贵溪九银村镇

银行志光镇乡村振兴金融服务站
正式开业。贵溪市志光镇党委副
书记、镇长徐晓标，贵溪市金融事
业发展中心主任王培洵，贵溪九
银村镇银行党支部书记、行长李
鸿强共同为服务站揭牌。

揭牌仪式上，该行党支部书
记 、行 长 李 鸿 强 致 辞 表 示 ，自
2011 年成立以来，该行始终坚持

“立足地方、服务‘三农’、面向中
小企业”的市场定位不动摇，深耕
贵溪十一载，坚持以支持地方经
济建设为己任，助力贵溪地区三
农、小微高质量发展。截至目前，
已累计发放贷款 39.14 亿元，累计
发放农户贷款 16.58亿元。

“贵溪九银村镇银行志光镇
乡村振兴金融服务站的成立，将
进一步完善我镇的金融服务体
系，更加有效地解决乡镇基层人
员金融知识不充足和民众融资渠
道不畅等问题，满足志光百姓日
益多样化的金融需求，增强金融
推动志光经济发展、农民增收、社
会和谐的能力，加快富裕幸福新
志光建设。将为我镇经济社会发
展发挥积极的作用。”贵溪市志光
镇党委副书记、镇长徐晓标表示。

贵溪市志光镇地处贵溪北

部，是贵溪市唯一以革命烈士名
字命名的乡镇，产业丰富，经济活
跃，为贵北重要乡镇。乡村振兴
金融服务站是该行积极践行金融
服务乡村振兴的重要体现。截至
目前，该行乡村振兴金融服务站
累计发放贷款 1.35 亿元，贷款余
额 0.62 亿元，贷款总户数 645 户，
建档立卡达 10633户。

“真是太好了，贵溪九银村镇
银行成立了志光镇乡村振兴金融
服务站，对我们农户来说真是‘及
时雨’，不仅能够及时有效解决我
们的资金难题，而且可以帮助提
高农业生产能力，促进农村经济
发展，我们也更加有信心做大做
强致富产业。”志光镇古城村村民
激动地说。

贵溪九银村镇银行将以志光
镇乡村振兴金融服务站为新平
台、新起点，努力探索和创新金融
手段、工具，开创农村金融服务新
局面，通过不断丰富拓展金融服务
站内容，更好地发挥金融服务站

“农金对接”的平台作用。实现
“镇、银、农”三方有效融合，成为延
伸农村金融服务的“桥头堡”、金融
支持新农村建设的“试验田”，为
加快贵溪乡镇经济发展贡献金融
力量！ 刘佳玉

贵溪九银村镇银行

乡村振兴金融服务站揭牌开业

以“茶陵牛”精神 服务
——茶陵浦发村镇银行弘扬“三牛”精神纪实

□ 伍洪 方有成 通讯员 朱茂

6月初，记者应邀采访四川乐山嘉州
民富村镇银行。乐山市商业银行外派干
部——乐山嘉州民富村镇银行行长张庆
介绍，乐山嘉州民富村镇银行成立于
2010年 12月 31日，是乐山市商业银行发
起的第二家“民富”系列村镇银行，秉承

“普惠金融”理念，坚守市场定位扎根农
村、服务农业、贴近农民，持续加大对“三
农”领域的金融支持力度，强化履行金融
助农的社会责任，为乡村振兴输送金融

“血液”，打通金融服务“三农”的“最后一
公里”。

采访中，张庆行长向记者介绍道，
嘉州民富村镇银行距今成立 12 年，以

“四心”理念服务核心，紧紧围绕小微、
“三农”金融消费群体，关注民生，为县
域经济发展贡献自身力量。目前，该行
资 产 规 模 增 长 19.9 亿 元 ，存 款 增 长
17.11 亿元，贷款增长 9.48 亿元。近年
来，随着金融形势的不断变化以及监管
政策的持续加压，一系列的生存挑战接
踵而至，银行以转型改革为抓手，坚守
监管底线，维护核心指标，以多方措施

推动基础业务规模的健康增长，不贪一
时之功，遵循可持续发展原则，潜心提
升居民储蓄存款营销，以“小额、分散”
原则投放信贷资金，力求筑牢根基，增
强风险抵御能力。

倾力惠民建“银民”亲切关系

乐山嘉州富民村镇银行号召全行员
工“张开嘴、迈开腿”，走乡镇、入社区，大
力推行点状惠民营销工作。与区域内20
多个居民社区达成合作，40 多个民间团
体建立了友好合作关系，不断提升企业
对外形象。同时，该行以创新服务思维，
积极走进农村，参加农户坝坝宴，开展免
费义诊、放映坝坝电影等活动，让民众得
到贴心便利。该行还深入推进转型服务
建设，主动走入市场及商业街道，开展零
钞、破钞、旧钞兑换，推广特惠商户协议，
投放商铺广告灯箱，有效拓展网点服务
功能，企业形象深入人心。

嘉州民富村镇银行为提升对乐山市
市中区“三农”服务覆盖率，不断在农村
市场增设服务点，下沉客户经理团队，增
强在农村市场的服务力量，扩大普惠金
融服务半径，坚持以拓展农村市场为发

展思路，以业务下沉农村市场为导向，助
力乡村振兴。首先，在有业务团队的三
个乡镇增加业务人员。其次，在无网点
的重要空白乡镇利用政府便民服务中心
新设立 3个“乡村振兴”服务站，由 3人驻
站组建成一个团队。截至目前，已在市
中区及 5个乡镇设立 6个信贷业务团队，
逐步形成了六大业务区域网络（即通江、
车子、苏稽、土主、茅桥、牟子），已全面覆
盖市中区所有乡、村、组，贴近农村市场
金融服务进村组，彻底解决村镇银行金
融服务农村的“最后一公里”。

为切实服务好农村，提升服务质
量，不留空隙地服务，嘉州民富村镇银
行对服务区域实行网格化的营销管理，
对区域乡镇进行责任划分，明确责任
人，实行“一村一客户经理”的责任制，
走一个村做一个村，培养和建立业务团
队深入农村金融薄弱区域，拓展服务空
间，充分发挥村镇银行扎根农村基层的
优势。

社区服务站“四心”暖乡亲

在茅桥坝社区金融服务站（点），只
见在场镇十字街头，位于二楼外墙的嘉
州民富村镇银行红色牌子格外醒目。牌
子下左边是社区服务站，右边是金融服
务站。

这是嘉州民富村镇银行在辖区内开
办的第一家乡村振兴金融服务站。金融
服务站里厅堂精致，墙上红色背景红色
党旗画面下，“党建＋金融共建推进农业
农村现代化引导乡村振兴”的字眼格外
醒目，三名员工照片下，“四心”服务也
一目了然。“四心”就是“甘心做好草根、
真心服务农村、用心对待农民、全心为了
民生”。

该金融服务站站长郑昆向记者介
绍：“营业厅用房是社区免费提供，并部
分承担社区党建、工会、老年事务。服务
站自建成投用以来，成了村民金融业务
必去之地。现有金融客户154户，贷款余
额4393万元，受到了群众普遍欢迎。”

助龙头农企做强做优

李小平是茅桥镇沙墩村支部书记，

又是乐山市市中区创优家庭农场经营
者，也就是基层党支部书记和基层致富带
头人“一肩挑”。记者随张庆行长一行来
到他的柑桔果园和花卉苗木基地，只见漫
山遍野的柑桔地里，柑桔已有指头大小。
李小平介绍说，“这里有柑桔60亩，全部换
上质量好价格高的优质品种塔罗科8号，
自2019年栽种以来，现在大部投产，预计
今年产量在6万公斤，产值约60万元。有
今天这种好场景，还得感谢嘉州民富村镇
银行几年来的贷款支持，自己累计使用贷
款100万元，现在有余额90万元。”

嘉州民富村镇银行除了支持他的柑
桔产业，还对他的花卉产业帮助很大。
现有苗木基地 40 亩，花卉苗木价值 300
万元以上，预计一年下来也有100万元的
毛收入，利润比柑桔还要高许多。只是
资金需求量大，同样也是得益于嘉州民
富村镇银行的贷款支持。

茅桥镇沙墩村种植养殖大户也叫李
小平，记者惊喜地看到，矮化种植已投产
的成片柑桔林下，竟然成了成群结队数
百肉鸡的欢乐园。鸡场主人李小平告诉
张庆行长，自己柑桔果园 40亩现已全部
达产，去年产量 3 万公斤，卖了 30 万块
钱。而柑桔林下的跑山鸡去年也卖了
600只 12万元。现在还存栏 300只，预计
今年两项收入在70万元以上。其中跑山
鸡项目在嘉州民富村镇银行贷款 100万
元，还有贷款余额90万元。

流转土地荒山 1800亩，投资 3000万
元，打造融黄桃采摘、销售、民宿、露营、
旅游于一体的农旅综合体。这是茅桥镇
李家村展现出来的农旅大项目。而此前
这里是人烟稀少的落后村。

张庆行长介绍道，当地一位叫刘学
文的老板，外出承包经营建筑、日用品
贸易等行业打拼多年积聚了一定的财
富。经当地政府倾情招商，引得“凤还
巢”。算是本地人的刘学文，自 2018 年
6 月决定返乡投资以来，一口气流转土
地和荒山近两千亩，用于发展市场非常
走俏的水蜜桃、黄桃种植和农旅项目。
经过 5 年种植，黄桃已进入达产期，预
计今年水蜜桃、黄桃产量 80 万公斤，产
值 400万元。 （下转B2版） 揭牌仪式现场揭牌仪式现场

□茶陵浦发村镇银行行长 陈力平

毛泽东同志曾称赞在革命战争中
英勇顽强的茶陵籍战士：“茶陵的同志
很会打仗，‘茶陵牛’嘛！”

茶陵县位于湖南与江西交界的罗
霄山脉中段西麓，向东即是享誉天下的
革命摇篮——井冈山。茶陵人素有直
而不屈、锲而不舍、朴而不华的精神品
质，近现代有近5万茶陵人为革命献身，
为共和国培养了 25 位开国将军。如今
这一片有着深厚“红色”底蕴的土地发
生了翻天覆地的变化，全国商品粮、茶
叶及生猪生产基地，全国陶瓷产业转移
承接示范基地，全国重点油茶县，省烟
叶生产基础县……在茶陵脱贫攻坚和
大力推进乡村振兴中，一支奋力书写支
农支小故事的金融力量引人注目。成
立于 2012 年的茶陵浦发村镇银行扎根
县域，不断探索发展，以实际行动进一
步丰富了“茶陵牛”精神元素：敢为人
先、精勤奉献、劲直刚烈、坚韧不拔、为
民服务、务实图强。

“茶陵牛”是镇守一方的“铁犀牛”

在茶陵县城南古城墙外的洣水河
畔，有一尊南宋年间锻造的独角铁牛，重
约8000斤，八百多年不锈不蚀，它既是茶
陵的水文坐标，又代表着镇守一方、造福
百姓的寓意。茶陵铁牛以其精湛的冶炼
工艺，生动的造型，呈现着茶陵人“勤奋
务实，勇敢坚毅”的文化内涵。

茶陵浦发村镇银行因普惠金融而

生，历经十年的成长，已成为支持县域
经济发展的生力军。十年来，该行累计
投放各项贷款58亿元，其中涉农贷款占
比超过 90%，服务客户 10 余万人，信贷
支持农户近7000户，小微企业100多户，
累计贡献税收超1亿元，捐款捐物100余
万元；十年来，在充满荆棘的“扎根”路
上，该行始终坚守初心如磐，专注提升
服务“三农”小微能力，户均贷款低至 36
万元，发放的最小一笔贷款只有1万元，
使更多的农户获得了首笔银行贷款，让
更多茶陵人享受了金融服务的便利；十
年来，该行积极践行“前瞻精准，慎行知
止”的风险观，守牢合规风险底线，保持
较低的不良率，持续夯实“金融为民”服
务基础，充分展现了该行践行普惠、造
福一方的担当和作为。

“茶陵黄牛”是国家地理标志品种

茶陵黄牛生长周期长，肉质细腻，
味道鲜美，具有高蛋白、低脂肪，富含氨
基酸和矿物质元素等特点，在国内外享
有盛誉，2011年就成功注册国家地理标
志证明商标，是茶陵农业发展的一个标
志性特色农产品。近年来，省市县确定
支持茶陵发展黄牛规模化养殖，保护

“茶陵黄牛”基因，做大“茶陵黄牛”产
业。茶陵浦发村镇银行紧跟县委、县政
府步伐，以“茶陵黄牛”为载体，通过“政
银企”三方联手，发挥资源的聚合效应，
研发了“黄牛贷”产品，采用“公司+合作
社+农户”的模式，重点支持生活困难户
发展黄牛养殖。截至2022年12月末，该

行共发放“黄牛贷”3108万元，涉及生活
困难户358户，户均贷款8.68万元，领养
黄牛约3200头，带动生活困难户年增收
700 多万元。当前，全县的黄牛养殖户
达到 2218户，养殖黄牛近 5万头。该行
的支持既助力脱贫攻坚，又发展黄牛产
业，探索出了一条新路子。当前，茶陵
提出打造湘赣边区域性鲜肉供应中心，
大力发展生猪、黄牛产业，建设大型屠
宰加工厂，打造鲜肉供应基地，进一步
延伸了茶陵黄牛产业链。

“彭经理，幸亏你们在关键时候支
持了我一把，我女儿的教师资格证考过
了！”思聪街道办华锋村的老刘，这位经
历越战洗礼的老兵激动地对该行客户
经理小彭说。回想四年前，老刘想着多
养些黄牛改变生活面貌，苦于两个女儿
在读书，资金缺乏，一筹莫展时，茶陵浦
发村镇银行的客户经理小彭上门走访
了解情况后，特地为他量身定制申请了
15万元“黄牛贷”，还牵线搭桥联系就业
部门为他提供财政贴息，第三年该行又
继续追加 20 万元贷款支持他扩大养殖
规模。如今老刘养殖的黄牛最多时超
过100头，生活水平得到很大提高，大女
儿也考上教师，还带动周边几户生活困
难户就业，老刘天天乐呵呵的，满心的
欢喜溢于言表！

不仅是黄牛养殖业，该行围绕着当
地的主导农业产业、农业生产场景、农
村消费场景，陆续开发了“粮食贷”“烟
农贷”“蛋鸡贷”“农机贷”“光伏贷”“创
业通”“惠农贷”等 20 余个特色信贷产
品，为广大“三农”客户提供更适合的信

贷选择，该行员工的足迹遍布至全县，
业务覆盖到每个村，有效促进了和美乡
村建设和产业振兴。

“今年我的早熟黄桃已全部销售
一空，我的合作社能有今天，离不开你
们的帮助和支持！”陈先生激动地向
茶陵浦发村镇银行客户经理小谭连连
道谢。陈先生是洮水村的种植养殖大
户，曾在外经商多年，凭着对家乡的热
爱，于 2017 年返乡成立合作社创业，流
转 600 余亩荒地开始种植黄桃、奈李、
脆梨等果树。因缺乏相关经验，陈先
生 靠 自 己 摸 索 造 成 前 期 投 入 较 大 ，
2021 年果园尚未达产，资金出现短缺，
不仅影响家人在外的生意，也造成了
家庭矛盾，曾经一度想过放弃。恰在
此时，茶陵浦发村镇银行开展“入村
组、进社区”大走访活动，客户经理小
谭了解到他的情况，立即组织专业团
队进行现场调查，根据实际
情况为他制订了信贷服务
方案，灵活的担保方式、
优惠的贷款利率、“只跑
一次”的便利，不到一周的
时间，一笔 270 万元贷款便成
功发放到位，陈先生怎么也没想
到，这笔资金会来得这么快、金额
这么足。有了资金的保障，坚定了做

“新农人”的决心和信心，他后续还承
包了鱼塘，开始尝试果园内的生态养
殖和冷链物流，路子越走越宽了。“下
个月我的果园有 10 多万斤黄桃要上
市，欢迎你们去品尝啊！”话语中透露
着陈先生满满的自豪和丰收的喜悦。

振兴农业，农户是核心，产业是重
点，茶陵浦发村镇银行的一场“及时雨”
滋润了这 600 余亩果树林，既灌溉出金
山银山，又培育了莽莽林海，有效解决
农业发展过程中普遍存在的融资难、融
资贵、无抵押、缺担保问题，用金融“活
水”精准灌溉三农沃土，让政策春风传遍
田间地头，使浦发速度擦亮招牌门面。

“茶陵牛”更是一种精神的传承

湖南人素有“吃得苦、霸得蛮、不怕
死、耐得烦”的性格。毛泽东同志所说的

“茶陵牛”正是茶陵人民不屈不挠、敢打
敢拼、不惧困难、锐意进取的精神写照。

茶陵浦发村镇银行落地在“红色”
土地上，成长于乡村振兴大潮中，从历
史中汲取精神养分，在奋斗中赓续精神

传承。在从无到有、从小
到大的发展过程中遇到
过各种各样的困难，经
受过形形色色的诱惑，

正是该行一直保持

直而不屈的品质和朴而不华的“金融为
民”情怀，忠诚于事业，永葆其本色，专
注于普惠金融，甘于赚小钱、赚辛苦钱、
赚慢钱，坚持支农支小的方向不偏航，
用双脚丈量茶陵的每一寸土地，用韧劲
打通金融服务的“最后一公里”，从而获
得更广泛的认可和更坚定的支持。

茶陵浦发村镇银行人一直信奉“做
难事必有所得”的信条，面向“三农”小
微、面向“急难愁盼”，锲而不舍坚持以
客户为中心，践行着村行人“踏遍千
山万水”“走进千家万户”“说尽千言
万语”“吃尽千辛万苦”的“四千四万”
精神，用实际行动实现着以口碑赢市
场、以贡献换支持、以行动树品牌。
这群“可爱的村行人”为了一笔 10 万
元的蜂农贷款，不仅要翻山越岭，还
需要蜂农将手机绑在竹竿上才找到定
位，慢慢走近靠拢到相识相知；这群

“可爱的村行人”为了核实农户养牛
的数量，想出了清点每个栏位的牛粪
数量和检查上山小道上的牛粪新鲜程
度的方法，惹得农户一边偷笑一边竖

起拇指点赞！
（下转B2

版）


