
中国农村信用合作报
编辑：刘佳琪 2023年4月25日 E-mail：zhgnxb@126.com44 专题

繁昌农商银行荻港支行

“移动办贷”及时满足春耕资金需求

陈大哥是发耳镇的一名樱桃种植大户，
刚开始种植樱桃便得到了贵州水城农信联

社发耳信用社10万元的贷款支持。去
年，陈大哥决定将玛瑙红樱桃种植面积
扩大到300亩，他再次向水城农信联社
申请了贷款。经过评估，水城农信联
社发耳信用社为他提供了30万元的
农户小额信用贷款。据了解，截至3月
末，水城农信联社已投入45.69亿元信贷
资金用于支持地方农业产业发展，其中，

支持包括樱桃、猕猴桃、杨梅等精品水果种
植就达到7.3亿元。图为水城农信联社工作

人员走访樱桃种植基地了解生产情况。何美龄

长宁竹海农商银行

限时办结春耕生产信贷业务
今年以来，四川长宁竹海农商银

行认真贯彻落实中央、省委农村工作
会议精神及省联社加大服务三农的要
求，积极探索支持春耕备耕“123举措”
的金融服务工作链。截至3月末，该行
投放涉农贷款 48.01 亿元，同比多投
4.39亿元，有力推动春季生产，助力长
宁粮食产业发展。

该行积极学习贯彻各级三农政策
文件，立足于长宁县建设水产园区及

“鱼米之乡”规划，优化工作机制，落实
牵头部门，信贷投放向三农倾斜，提前
谋划部署春耕备耕工作；主动多次与
农业农村局、乡镇部门对接，准确掌握
春耕备耕工作安排、产业结构调整重
点项目等信息，通过村组干部推荐、调
查了解等途径锁定辖内种植养殖大户
等新型农业经营主体 230户重点客户
名单，制定专项金融服务方案，开展

“春耕支农”营销服务。
该行采取“线上产品+线下地推”

的“双线”金融服务模式，充分发挥

“蜀信 e·小额农贷”线上产品优势，简
化贷款审批流程，提高办贷效率。另
外，该行灵活调整线下网点营业时
间，开辟柜面“绿色通道”，实行“限时
办结制”，保证现金供应充足、资金结
算及时，充分利用移动终端等多种方
式将贷款送到田间地头。此外，该行
组织 53 名客户经理成立金融服务小
分队 26 个，对 150 个行政村的种粮大
户、农用机具商户等对接，组织开展
金融服务三农探讨会 40余场，累计参
与村民约 2.1 万人次，每周对名单内
林竹、种粮等客户走访营销 3次，建立
对接走访台账，累计走访 1500户新型
农业经营主体，评级授信 1104 户、金
额 2.39亿元。

下一步，长宁竹海农商银行将以
党的二十大精神为指引，坚持农业农
村优先发展，加大对农业农村领域资
金支持力度，不断创新服务模式，为建
设更高水平的“天府粮仓”作出长宁金
融贡献。 曹鑫

万象万象““ ””新正当时新正当时
四川筠连农商银行切实将春耕备

耕金融服务作为当前服务三农的首要
任务，迅速采取一系列措施，为春耕备
耕施足金融“底肥”。截至3月末，该行
累计发放各类春耕备耕信贷资金 2.1
亿元。

为支持春耕备耕，筠连农商银行
通过主动对接农业农村局，密切与乡
镇党委政府、村支“两委”的联系，对所

辖农户、养殖大户、农民专业合作社等
主体进行调查摸底，制定信贷“白名
单”，单列 6000 万元专项信贷支持计
划，实施定向助农。

该行结合县域种植、养殖等产业
特点，因地制宜打造优势突出、个性鲜
明的金融产品和服务，大力推出惠农
担系列“好牛贷”“好茶贷”“助农振兴
贷”等产品，同时以“蜀信 e·小额农贷”

为抓手，积极引导农户通过线上申贷、
使用免息劵实现农户快速获贷有效降
低融资成本。

该行全面下沉服务重心，抽调工
作人员成立了春耕营销专班，充分发
挥背包银行的服务优势；开辟春耕备
耕类贷款“高速通道”；建立“一对一”
服务机制，由客户经理“手把手”指导
进行线上自助放款。 胡世鑫

作为服务三农的农村金融主力军，江
西南城农商银行始终把助力春耕备耕金
融服务作为首要任务，全力以赴保障春季
农业生产，为春耕备耕的农户提供政策、
资金等全方位的金融服务。截至3月底，
该行已累计向粮食、农地等重点领域投放
贷款32.78亿元，惠及农户近1.21户。

“现在是春耕备耕的重要时期，原
本想多买些种苗、化肥做好准备，但田
里事情太多，没空去银行咨询贷款业
务，刚好你们主动上门服务，解决了我
的资金困难！”上唐镇东湖村章先生见
到南城农商银行工作人员后激动地说
道。章先生种植大棚蔬菜已经好几年，
积累了一定的种植经验，今年本想准备

扩大种植规模，但是购买种子、化肥等
农资又是一笔不小的开支。南城农商
银行客户经理在走访中了解到章先生
的实际情况后，主动上门对接，快受理、
快审批、快发放，当天为章先生办理了

“安粮贷”20万元。
南城农商银行聚焦服务三农主责主

业，把助力春耕备耕工作与整村授信工
作一同谋划、一体推进，通过积极对接县
政府各部门，按照县委、县政府的工作部
署，在全县各乡镇开展信用村信用户建
档评级，摸排掌握并因地制宜推出支农
惠农的主打金融产品，加大涉农信贷投
放，开辟“绿色通道”，全力满足农户购买
化肥、种子、机具等方面的资金需求。

为解决客户生产经营发展融资难、
融资贵等问题，南城农商银行创新推出

“乡村振兴强村贷”“安粮贷”等特色金
融产品，持续加大对茭白、制种等特色
产业信贷投放力度，有力扩大了春耕金
融辐射覆盖面。

南城县石璜村农业开发有限公司
在南城县浔溪乡内种植了 50 亩茭白，
因种植前期投入较大，后期还需追加搭
棚及扩种资金，公司资金周转十分紧
张。南城农商银行了解情况后，安排专
人及时对接，随后为其发放了“强村贷”
50万元，解决了公司的资金难题。

刘先生在里塔镇承包了 200 亩果
树，平时雇佣周边农户来打理农场，近期

刘先生急需向工人发放工资，但资金还
在周转。南城农商银行驻村金融辅导员
在逐户走访时了解到刘先生的资金需求
后向他介绍了“惠农网贷”，当场从手机
银行发放5万元贷款，随后转账工资到农
户社保卡内，解决了他的资金问题。

针对春耕备耕资金“短、频、快”特点，
该行不断优化服务，打通线上线下服务渠
道，驻村金融辅导员背着“移动背夹”穿梭
在田间地头、场坝院落、蔬菜棚间积极走
访、服务，科学运用”百福惠农网贷”“百福
易贷”等信贷产品来提高金融普惠服务水
平。此外，辖内设点150个金融服务站提
供助农取款、现金汇款等便民服务，获得了
广大村民的好评与肯定。 危信安

南城农商银行主动上门对接

精准施策保障春季农业生产

澧县农商银行

推出“农资经营贷”产品
在聚集着众多种子、化肥等农资

经销商户的街道上，湖南澧县农商银
行客户经理们正在走访问需，为客户
送去金融“甘霖”。

年初，该行重点部署了春耕备耕
金融服务工作。在走访过程中，客户
经理了解到，当前正值种子、化肥、农
药等农资采购需求旺盛时期，农资产
品销售前景较好。但因赊销多、下游
回款较慢等问题，部分经销商面临资
金压力。为此，该行认真梳理信贷政
策，结合商户经营发展实际情况，推
出 了 纯 信 用 信 贷 产 品“ 农 资 经 营
贷”。因利率优惠、手续简单、随借随
还、额度较高等优势，该产品受到了
不少经销商青睐。 彭汉涛 廖婷芬

一年之计在于春，春耕备耕正当
时。作为乡村振兴主办行，安徽繁昌
农商银行荻港支行充分发挥支农服务
优势，增加信贷资金投放，全力为春耕
生产提供优质高效、优惠便捷的金融
服务。截至3月末，该行向合作社、家庭
农场、种植养殖农户等各类经营主体
发放春耕备耕贷款187户，金额4700多
万元。

该行以整村授信为抓手，客户经
理每人对接联系两个行政村，下村入
户摸排春耕备耕资金需求，线下采取
与村委会、农业经营大户举办联谊会
等方式，线上通过微信朋友圈、公众号
等载体，全方位宣传金融惠民政策，对
有资金需求的客群逐户建档授信；根
据走访建档情况，对客户分层分类管
理，逐户对接，满足各类经营主体春耕

备耕资金需求。
该行通过省联社金融服务平台受

理业务，推行移动化办公，客户经理携
带平板电脑上门为农户办贷；在“致富
贷”“创业贷”等线下贷款的基础上，大
力推广“农 e贷”“信 e贷”“商 e贷”等线
上产品；开通绿色服务通道，最快 1个
工作日即可将贷款发放到位。

为提高春耕生产金融服务的深
度、广度，该行积极开展外联外拓，提
前与镇村“两委”对接，了解辖区春耕
生产特点和总体情况、物资筹备及资
金需求情况；主动与农业相关部门沟
通，掌握最新农业生产政策信息，对农业
生产急需的种子、化肥等资金优先安排；
积极与镇农办、农经站等加深业务合作，
针对优质种植大户、家庭农场等新型农
业经营主体提供资金支持。 余飞

平顺农商银行

加大金融需求摸排力度
为抢抓农时，山西平顺农商银行

中五井支行多措并举开展金融需求
大摸排。该支行主动对接当地村委，
精准获取辖区内种植大户、种植专业
合作社等主体信息，对春耕备耕资金
需求进行全方位调查摸底。同时，针
对春耕农时短、资金需求急的特点，该
支行依托“全员营销电子地图”数据信
息，按照网格划分，制定营销宣传计划，
利用“乡村振兴大讲堂”逐村开展产品宣
讲，重点介绍该行“晋享贷”线上申贷产
品，突出宣传“线上申请，足不出户即可
办理”优势，满足农户资金需求。 张慧

时下，在江西的南部安远县到处都是一片繁忙景象。为帮助农户抢抓春耕生产，江西安远农商银行早谋划、
早对接，持续加大信贷支持，为春耕备耕注入金融“活水”。据悉，今年一季度，安远农商银行累计投放春耕备耕
贷款9.26亿元，惠及农户3598户。图为该行员工走访农户。 谢淑英

筠连农商银行 单列6000万元信贷定向助农

□ 王海潮 通讯员 杜少英

河北涞水农商银行深入贯彻落实
党的二十大精神和中央经济工作会议
精神，以助力乡村振兴为出发点，以精
准解决农业农村经营主体融资难、融
资贵问题为着力点，以提升服务三农
效能为落脚点，持续深化改革创新，不
断提升金融服务水平。

该行明确普惠金融的战略定位，
梳理业务逻辑，完善内部资源配置，发
挥激励考核作用，实现“敢贷”“愿贷”；
深化区域管理，对农户、小微企业、个
体工商户等细分群体，提升服务精准
度，创新金融产品和服务模式，实现

“能贷”“会贷”。另外，该行坚守支农
支小市场定位，对辖内284个村级党组
织重新组建金融支农服务站，开展“走
千访万”行动，高效对接客户信贷需
求，加大对农户、中小微企业的支持力
度。一方面，客户经理通过进农村、访
农户，对重点养殖大户、农民专业合作
社、农机生产销售企业进行调查，全面

梳理有融资需求的核心企业和上下游
企业，精准匹配“行业+客户”的授信模
式。截至3月末，该行通过走访农户对
接有贷款需求户数 1160户，授信金额
18036万元，新增用信489户，用信金额
10768万元。另一方面，该行大力推广

“信易贷”“家庭贷”等特色信贷产品，
为农村新型经营主体及“新市民”客户
推荐适合的随借随贷信贷产品，创新
担保方式。

近年来，该行陆续开展了“党建引
领+双基共建”助力乡村振兴、“红五
月 火六月 红红火火迎党节”等项目，
常态化开展“双基”共建，扎实推进新

“双基”共建农村信用工程。活动期
间，按照“1+2”责任分工，考核任务落
实到每名班子成员、每名中后台部室
人员、每名网点员工，班子成员带领分
管部室到分包网点走访入户，全体员
工实行“5+2”“白+黑”模式，开展基本
信息的录入，同时营销金融产品、宣传
金融政策和金融知识。

该行加快智慧银行、乡村振兴金

融服务综合体建设，将营业网点、自
助银行、金融支农服务站、金融便民
店和乡村振兴金融服务综合体等线
下服务网络整合打通，充分发挥该行
点多面广，以及人缘地缘优势，协同
做好信贷、存款、电子银行、中间业
务、支付结算、不良清收等各项业务
产品的营销宣传。

2022年开展农村金融专员试点工
作以来，该行在娄村镇搭建起金融支
农服务站组织构架，选派村镇 88位金
融专干、联络员建立网格联络机制，以
点带面，实现金融服务的全域覆盖。
该行积极与各村“两委”“金融支农协
理员”对接，共同搭建起服务农业农村
的纽带桥梁。在22个行政村建立金融
支农服务站，开展前期调研工作，综合
分析农户、个体工商户的经济状况、资
金用途、信用评价等情况，建立了“白
名单”库，对符合条件的优先考察；常
态化开展金融政策宣讲，推介金融产
品，讲解金融惠农政策，普及征信、反
洗钱、防范电信网络诈骗等金融知识。

年初以来，河北固安农商银行紧扣
县域经济发展规划，紧密协同政府、社
区，深耕三农市场，推动服务升级，持续
构建金融助力乡村振兴工作体系。截
至 3 月底，该行累计向 722 户发放涉农
贷款19.05亿元。

该行紧跟农业项目建设规划，深入
开展“银企”走访对接，加大对辖内顺斋
瓜菜、盛世农合、参花面粉等现代农业
龙头企业，以及特色优势产业集群的调
研走访；根据企业生产经营周期和信贷
资金需求，制定专项信贷支持方案，大
力支持域内休闲农业、乡村旅游、特色
民俗等现代农业园区建设，全力助推农
村一二三产业融合发展。

该行加强与县直各部门的对接合
作，充分借助固安金融服务平台，全面
推广“信易贷”“家庭贷”“农担贷”“商贷
宝”等特色信贷产品；在固安县行政审
批大厅金融服务窗口派驻信贷业务人
员，义务为往来人员提供业务咨询。同
时，该行以新“双基”共建为工作抓手，
持续推进信用村创建和整村授信工作，
走街串户推广金融政策和信贷服务。

该行持续加大涉农贷款、普惠型农
户贷款和“双基”共建客户贷款等乡村
振兴指标绩效奖励比重，提高“乡村振
兴卡”“聚合二维码”“农村POS机具”营
销考核力度，加大金融便民店和乡村振
兴服务综合体建设力度。 陈志征

涞水农商银行组建金融支农服务站

“双基”共建推进乡村振兴

□ 李道海 通讯员 胡玲玲

作为地方金融主力军，江苏沭阳
农商银行始终牢记“立足县域，服务三
农”的理念，聚焦主责主业，服务实体
经济，把党建工作与业务发展紧密联
系在一起，切实把党的组织优势转化
为发展优势，为金融赋能乡村振兴提
供强大动力。

为充分发挥党建引领作用，建立
金融服务纽带，沭阳农商银行通过与
辖内镇村组各级开展党建共建，把党
建 工 作 融 入 服 务 乡 村 振 兴 工 作 链
条。目前，该行党委与农业农村局、
住建局等 60 个党支部分别签订了党

建结对共建协议书。通过党委协作、
支部共建等形式，将金融服务全面带
进村组、深入农户家中，进一步拓展
了党建引领乡村振兴和富民强县的
工作路径。

该行在全县网格化推进整村授信
工作，通过对全辖乡镇进行走访，形成
电子化农户经济档案，全面把握农村
产业发展中的融资需求，依托阳光信
贷数据积累优势，筛出授信“白名单”，
结合“网格化”走访，持续做好送“贷”
上门工作。另外，该行强化信贷产品
创新，提升服务质量，强力支持实体经
济，先后推出“小微贷”“苏农贷”“苏科
贷”等产品；出台“草莓贷”“农机贷”

“淘易贷”等灵活多样的乡村振兴信贷
产品，联手保险、担保等机构推出“银
保通”“增额保”“苏农担”“惠农快贷”

“市企贷”等一系列产品。同时，该行
简化流程，实行“阳光办贷”，采取“线
上+线下”方式，开展“无纸化”审批，线
下贷款申请资料实行一次告知，业务

“一次办好”和“只跑一次”。
该行不断加强改善农村支付服务

环境，打造特色支付服务产品和项目，
持续满足农村居民多样化的支付需
求，实现“零距离”便捷金融服务；开展

“金融便民服务到村”，以金融服务站
建设为抓手，持续深耕普惠金融“最后
一公里”。

织金农商银行

发放贷款为油菜产业“加油”

在三甲街道大戛村坝子里，一片片
金灿灿的油菜花犹如一片金黄色的海
洋。大戛社区今年共种植油菜 500 余
亩，油菜花下还种植了南瓜，夏天收割
油菜后，秋天便是满地的南瓜。为支持
大戛社区发展，贵州织金农商银行共发
放贷款 130万元，支持大戛社区 30余户
种植户发展种植业。

油菜花的盛开推动了大戛社区旅
游业的发展，油菜花吸引了大批的游客
前来拍照打卡。近日，织金农商银行三甲
支部与三甲街道大戛社区党支部、织金县
委组织部第三党支部联合在大戛社区开
展主题党日活动，为远道而来的游客提供
服务指引，维护环境卫生等，宣传美丽乡
村建设。 王玫 石明珍

休宁农商银行

解决种植户融资难题

一次偶然的机会，让渔塘村书记方
国清接触到黄精，经过多番了解后，他
很看好黄精的市场前景，一回到村里便
积极开始尝试黄精种植。希冀借助黄
精种植带动村民增收。

黄精种植初期，方国清一度面临资
金周转困难，黄精种养之路举步维艰。
安徽休宁农商银行客户经理得知方国
清的困难后，第一时间安排人员上门走
访调查，及时提供贷款支持，有效解决
了其资金周转上的问题。 汪洋

鹤峰农商银行

信贷助力茶产业稳产增收

茶产业是湖北省恩施州鹤峰县的一
大支柱产业。眼下春茶陆续开采，湖北
鹤峰农商银行积极打通服务“最后一公
里”，以实现春茶生产平稳运行，确保茶
产业稳产稳收。

在鹤峰县邬阳乡邬阳村2组，鹤峰县
天艺农业发展有限责任公司茶叶加工厂
里茶香四溢。今年，该厂刚完成机械设备
全线升级，茶叶生产场地建设也投入不少
资金。当前正值茶叶收购期，需要大量流
动资金。鹤峰农商银行邬阳支行了解该
茶企实际困难和资金需求，为其提供了
100万元的信贷资金。 申玉洁 周毅

沭阳农商银行坚持党建引领

为乡村振兴赋能

山西临猗农商银行坚持聚焦“立足
三农，支持小微”服务定位，主动融入县
域经济发展大局，将金融“活水”引向田
间地头，浇灌实体经济，激活乡村振兴

“新动能”。目前，该行各项存款较年初
净增9.46亿元，各项贷款净投9.31亿元。

该行在全辖 14 个乡镇 272 个行政
村开展“党建+整村授信”工程，以“信用
村党建联创”作为开展“党建+整村授
信”工作的主抓手，紧抓春耕备耕等重
要时间节点，联合各乡镇及村“两委”召
开现场授信会，宣讲整村授信相关政策
及办理流程，为诚信村民代表现场授
信，针对信用工程创建相关问题答疑解

惑。党员、入党积极分子进村入户，走
访对接农户、养殖户、外出务工人员等
客户群体，了解生产经营状况，开展摸
底建档、评级授信工作。

该行设立小微业务专营机构，建立
小微客户明细台账，加大对小微首贷、
续贷、信用贷投放力度。另外，该行加
强“银企”合作联动，持续推动信息建档
全覆盖、合理信贷需求全覆盖；结合小
微客户群体特点，推广“渔药贷”“果库
贷”“兴商贷”专属信贷产品，精准对接
果库果农、鱼药企业、电商物流等；加强
与省农担公司、市财联公司合作，推广

“财联贷”“农易贷”等产品。 黄骁

固安农商银行

“点线面”结合提升服务质效

临猗农商银行

金融“活水”浇灌实体经济


