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第七十四期

近年来，中国建设银行安徽省分行
认真贯彻党中央、国务院乡村振兴战略
部署，聚焦粮食安全、现代农业、乡村产
业、乡村建设等重点领域，加强场景化、
区域化金融产品创新，持续提升乡村振
兴金融服务能力，并逐步探索出“依靠
政府、平台切入、资产带动、综合服务”
的乡村振兴16字工作法。

2018 年，建行安徽黄山市分行积
极响应上级行要求，因地制宜推出

“鳜鱼贷”，由政府牵头设立仓储公
司，企业联盟，在鳜鱼捕获期的价格
低谷集中议价，建行提供资金支持，
以采购全年原材料集中储存质押作
为反担保措施，解决当地特色臭鳜鱼
行业在特殊生产经营周期内的资金
瓶颈。截至目前，建行黄山市分行已
为当地臭鳜鱼加工销售企业提供信
贷支持 3000余万元。

“泮池雨过新水长，江南鳜鱼大如
掌。”安徽省黄山市的郊区，刘秋星的
鱼塘里“跃动着”一年的辛勤与期待。
安徽黄山的臭鳜鱼“闻着臭吃着香”，
声名远扬。鱼塘边，养殖户刘秋星正
忙着挑选重量足、条形美的鳜鱼送去

给加工企业。
30 年前，刘秋星经营一家收益乐

观的养猪场，随着黄山市旅游业的发
展，受绿色生态农业发展理念影响，刘
秋星毅然决然转向鳜鱼养殖赛道，全力
支持家乡生态旅游的发展。“经过了解，
鳜鱼的市场价格一直很稳定，养猪场还
留有不少的水塘，改造一下就可以养殖
鳜鱼。”刘秋星说道。

从头开始的难度可想而知，“2022
年我开始规模化养殖，增加了大型水产
养殖桶进行鱼苗孵化，这样可以高效地
控制鱼苗的孵化环境、温度，而且桶内
的氧气可以人工干预，节约成本，快速
出苗。”据刘秋星介绍，鳜鱼的名气虽
大，但受气候影响，黄山本地鳜鱼占比
极少，纯靠进口，在一个月内需要大量
的资金来购买鱼苗，刘秋星对此满脸无
奈，“我们农业贷款最难的就是没有抵
押物，普通的信用贷款额度又很低
……”建行黄山市分行了解这一情况
后，立即与黄山屯溪区政府商议合作事
宜，经过半个月的深入调研，决定以鳜
鱼为切入点，创新贷款产品“鳜鱼贷”，
嵌入“政银担”平台。“鳜鱼贷”推出后，

不到一个月时间，刘秋星就获得了 500
万元额度，彻底解决了资金难题。“感谢
建行的雪中送炭，今年我准备再向建行
贷款 100 万元，多买几个养殖桶，扩大
一下产量！”

无独有偶，建行黄山市分行“鳜鱼
贷”的“春风”还吹进了程卫秀的家里。
程卫秀是黄山宴仙食品有限公司的总
经理，从祖辈开始从事臭鳜鱼加工生
意，接手家族生意后，如何让更多的人
了解自家的臭鳜鱼成为摆在程卫秀面
前的“头号难题”。建行黄山市分行工
作人员经过走访交流得知，程卫秀于
2018 年成立黄山宴仙食品有限公
司，以销售“宴仙牌”臭鳜鱼为主，同
时进行多种徽菜的销售和徽文化
的传播。

因鳜鱼独特的暖水生存环
境，程卫秀的原材料成品鳜鱼均
由广州供应商提供，“真的要感
谢建行提供的贷款，每年10月份
开始，我都必须囤足量的鳜鱼在
仓库。”程卫秀说道，“建行的放贷
速度特别快，短短几天就完成了
全部手续，可以确保第一时间打款

给广州供应商，然后将条形完美、口感
上乘的鳜鱼快速运到仓库。”

“今年的销售额已达 8000多万元，
我还在和建行接洽，准备再贷 2000 万
元，希望明年的销售额
突破 1.5 亿元！”
说起建行，

程卫秀不停地夸赞，对于未来的规划，
程卫秀表示，宴仙食品有限公司已经
在筹备自营鳜鱼养殖场，电商平台也
在陆续开设店铺，接下来将扩大生产

线，研发新的臭鳜鱼产品，争
取将臭鳜鱼这个非物

质 文 化 遗 产 发
扬光大。

皖建轩

湖北省宜昌市秭归县的周家湾村，
吴承乾家的柑橘园一片橙红，果园里，吴
承乾正在将最后几箱“九月红”脐橙装车
销售。近年来，吴承乾家喜事连连，盖了
新房，又买了新车。61岁的吴承乾，在这
花甲之年迎来了喜人的变化。

2020 年春节前夕，建行湖北三峡
分行对口帮扶周家湾村驻村工作队队
员与村干部一起到吴承乾家走访。
在村入户公路的尽头，两间摇摇欲坠
的土坯房，因长时间受风雨侵蚀，外墙

剥落得只有一半的厚度，大门框也烂
得仅剩一半，这便是吴承乾的家，破败
的屋子里传来争吵声……

看到家里来了人，正在争论是否改
良柑橘品种的吴承乾夫妇停了下来。
据了解，吴承乾是一名退伍军人，夫妻
俩长期在外务工，因在外有稳定的居
所，错过了脱贫攻坚时危房改造的政策
机遇，只能住在简陋的土坯房。吴承乾
家有20亩地，均种植老式普通脐橙，因
品质一般，正常售价在每斤1.3元左右，
除去每斤 0.8元的成本，每斤净收入在
0.5元左右，按亩产8000斤计算，吴承乾
一家的柑橘收入在8万元左右。“若遇干
旱减产或销售行情疲软，一年辛辛苦苦，
也挣不了多少钱。”吴承乾说道。吴承乾
坚持要改良品种，妻子却坚决反对，改
良品种一次性投入大，没有足够的资金
支持；品种改良后两年基本没有收入来
源，生活难以维系……夫妻俩谁也说服
不了对方。在建行三峡分行驻村工作
队队员和村干部的耐心劝导下，吴承乾
夫妇最终统一了思想——改！

在秭归，像吴承乾这样的柑农还有
很多。明知道柑橘品种老化落后，还缺
乏抗旱设施，但因资金缺乏，大部分柑
农苦于没有合适的抵押物或担保人，且
传统的银行贷款额度有限、利率高、成
本贵，只能维持现状，望“良”兴叹。

随着乡村振兴战略的持续推进，
金融支持乡村振兴的力度不断加大，
农民贷款难、贷款贵、贷款慢的问题逐
渐得到解决。建行湖北省分行积极践
行“金融为民”理念，相继推出“柑橘经
销贷”“裕农快贷（信用）”“善营贷”等
多款支农惠农信贷产品。尤其是“裕
农快贷（信用）”，不仅利率低、额度高，
而且支用、还款方便，很好地契合了柑
农的需求，吴承乾便是其中最早的一
批受益者。

2020年5月，根据吴承乾的种植规
模，建行三峡秭归支行为其授信20万元

“裕农快贷（信用）”，吴承乾果断将20亩老
式普通脐橙全部嫁接，改换成质优价高的

“九月红”脐橙。2021年，该支行再次为吴
承乾续贷30万元，吴承乾完善了柑橘园
的灌溉设施，铺装了连接长江的抽水设
备，还新建了10余个抗旱蓄水池和输水
管道，从根本上解决了抗旱难题。这一
年，吴承乾嫁接的20亩“九月红”脐橙不
仅全部成活，而且都开了花。见此情
景，吴承乾更加坚定了发展的信心。

2022年，为进一步提高柑橘品质，
降低成本，吴承乾打算在自家房前建一
个150立方米的沼气池，将隔壁生猪养
殖厂粪便通过管道抽到沼气池，发酵后
再通过管道输送至果园。通过实地调
查，建行三峡秭归支行再次为吴承乾沼
气池建设项目续贷30万元，帮助吴承乾
建好了果园施肥系统。发酵后的农家
肥，不仅极大改善了吴承乾家“九月红”
的品质，更从根本上解决了使用化肥带
来的土壤退化问题，提高劳作效率，节
约了人工成本和肥料开支。这一年，吴
承乾将居住的土坯房拆了，盖起了 200
平米的新房。同年，他的“九月红”果树
陆续挂果，当年结果3万多斤，销售近10
万元，收入远超改良品种前。

“2024年是我改良品种的第4个年
头，到那时，我的20亩‘九月红’也到了
丰产期，预计能产15万斤到16万斤，收
入差不多50万元。没有建行的贷款支
持就没有品种改良升级，更没有今天
这几十万元的收入。感谢建行的大力
支持，感谢国家的好政策！”吴承乾诚
恳而又激动地说道。

截至9月底，建行湖北省分行涉农
贷款余额 1151.28 亿元，较年初新增
169.40亿元，增速17.25%，惠及8.6万户
农户、2.7万家农企，建行湖北省分行的
信贷支持犹如催化剂一般，在乡村振
兴这个大平台上引起连锁反应，一幅
农民富、农业强、农村美的画卷正在广
袤的荆楚大地徐徐展开。 鄂建轩

近年来，中国建设银行广西壮族
自治区分行以河池市宜州区为试点，
构建“宜居宜业”乡村振兴金融服务模
式，以“新金融”力量助力宜居乡村建
设，赋能富民产业发展，为广西“乡村
振兴之花”的盛开输送“金融养分”。

信息建档“建出”信用新做法

“我和建行从来没打过交道，这么
一会儿就能给我30万元贷款，真的是太
方便了，这回建行可帮了我的大忙！”大
安村的柑橘种植大户刘大姐激动地说
道。在建行广西河池分行与河池市宜
州区政府联合举办的整村授信贷款集
中发放仪式上，和刘大姐一同获得贷款
的还有39名大安村的种植户，本次共计
发放贷款750万元。

今年4月，信息建档功能上线后，建
行河池分行与宜州区、乡、村三级政府
通力合作，优选信用村、信用户，通过进
村入户采集信息的方式，实现了基于河
池市“五位一体”农村信用体系评价结
果的整村授信试点，为同德乡大安村整
村预授信3000万元。这为建行广西壮
族自治区分行实现农户信贷业务批量
化、科技化供给，助力农村信用体系建
设打造了样板。

“集体三资”“贷出”“乡金”新模式

“要不是与‘集体三资’贷款结下的
缘分，大安村或许就成不了这次整村授
信试点的主角了。”说起试点的来龙去
脉，同德乡大安村的潘支书不由得感叹。

原来，一年前，建行河池分行为大
安村股份经济合作联社发放全国建行
系统首笔“集体三资”贷款300万元，让
大安村集体经济组织实现了年营业收

入从5万元到50万元的飞跃。宜州区
土壤肥沃，气候适宜，当地农民多以种
桑养蚕为生，农资需求大，由乡里的国
营公司赊销为主，当时正值农业生产资
料价格高涨，乡里的国营公司赊销压力
大，部分村民也不愿赊购化肥，一些不
良商家趁机以次充好，给农业生产和农
民增收造成了极大困扰。

正当乡政府一筹莫展之际，建行河池
分行提出了“建行+农资龙头企业+村集
体经济组织”的解决方案。在建行“融智+
融资”支持下，村集体经济组织以低于经
销商的市场价格，向龙头企业购买生产资
料，再售卖给农户，降低生产成本的同时
保障了生产资料的质量安全。在宜州全
区210个建制村集体经济组织账户全覆
盖的基础上，建行河池分行先后为47个村
集体经济组织投放贷款合计1.3亿元，打
造了建行广西壮族自治区分行赋能村集
体经济发展，联农带农富农的新模式。

整村授信“探出”发展新思路

截至9月底，建行广西壮族自治区
分行乡村振兴多项业务新增创历史新
高，而在取得成绩的同时，可持续发展问
题也摆在了面前，该行以大安村整村授
信试点为新的着力点，为34个乡镇、100
个建制村预授信超66亿元，覆盖全区13
个市，48个县（区）。建行广西壮族自治
区分行通过“融智+融资”模式，大力激发
村集体经济组织活力，发挥联农带农效
能，探索围绕村集体经济发展活跃、特色
产业突出的重点村镇的新型农业经营主
体与产业农户，运用信息建档、“裕农快
贷”“小微快贷”产品组合，通过整村授信
模式，实现农村金融供给批量化、风险可
控化以及业务可持续化。 桂裕通

建行广西壮族自治区分行

整村授信赋能富民产业发展

建行江苏省分行

打造“裕农通+健康小屋”

一站式服务
为推动建设乡村“多站合

一”的站点，不断丰富“裕农通”
普惠金融服务点功能，实现“一
点多能”，切实解决基层群众看
病难、找专家更难等问题，中国
建设银行江苏省分行联合建信
人寿江苏分公司共同打造“‘裕
农通’+‘健康小屋’”，近期，江
苏首家“健康小屋”在南通如皋
搬经镇正式揭牌落户；同时，双
方联动当地政府现场开展“名
医问诊”活动，送健康到基层。

本次活动是“政银保”共建
乡村振兴新路径的一次探索，得
到了“政银保”各级领导的高度
重视，三方多位领导共同出席了
本次揭牌仪式。

活 动 现 场 ，村 民 体 验“ 政
务+金融+健康”综合服务。据
悉，该小屋是如皋市搬经镇高
明庄社区党群服务中心，日常
为村民提供基础政务服务；同
时也是“裕农通”普惠金融服务
点，建行江苏省分行将金融服
务送至村口；本次建信人寿配
置智能健康检测一体机等硬件
设备，推动优质医疗资源下沉，
力求打造健康监测等“一站式”
服务，村民们对于高科技检测
仪十分感兴趣，迫不及待地排
队检测。

活动期间，特邀名医张晓平
在“健康小屋”坐诊，开展名医“面
对面”诊疗，为群众提供零距离便
捷就医服务，免费为当地父老乡亲
提供现场问诊、健康咨询。张医生
专业且贴心的诊疗服务受到了广
大群众的好评，切实提高了基层群
众的医疗健康水平。

本次活动在当地政府的大
力支持下取得了圆满成功。建
行江苏省分行健康下乡、服务
下乡等办实事行动，得到了当
地政府和群众的充分肯定。最
后，当地政府组织了“政银保”
三方进行座谈交流，共同探索
纵深推进金融服务乡村振兴新
路径，助力社会经济高质量新
发展。 苏建轩

裕农兴乡裕农兴乡

徽州“臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭臭”鳜鱼 今朝“香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香香”千里
——建行安徽省分行创新产品提升乡村振兴金融服务能力

建行黑龙江省分行搭建家装消费平台建行黑龙江省分行搭建家装消费平台

让百姓由让百姓由““安居安居””变变““优居优居””
从“住有所居”到“住有优居”，从

“要买房 到建行”到“要装修 找建行”，
百姓对居住品质和家装消费的需求正
在逐步升级。近日，中国建设银行黑龙
江省分行围绕民众居住生活需求，以哈
尔滨“居然之家”为主场，形成 13 家地
市多点齐放、同频共振的“建行家装节”
惠民热购场景，安居消费金融生态正悄
然融入百姓美好生活。

三方互通
惠民举措尽显担当

近年来，建行黑龙江省分行携手企
业、面向百姓，开展“建行家装节”品牌推
广活动，搭建起三方交互连接的家装消费
平台，有效解决了百姓家庭装修的痛点。

在“建行家装节”哈尔滨主会场，
“居然之家（爱建店）”销售总经理徐森
表示，“今天迎来了本月的客流高峰，建
行为我们引流的到店客户高达 300 多
人，我们也为建行的装修分期客户制定
了专属的优惠方案。”

深耕数载
口口相传情暖龙江

在“建行家装节”牡丹江地区活

动现场，家住爱民区的张丽惠一大
早就来到“居然之家”展台前咨询。

“听了建行工作人员的介绍，感觉今
天这‘羊毛’薅对了，无论是硬装、软
装、家具还是家电等相关消费都能
办理装修分期，最长还款期限 5 年，
额度最高达 100 万元。1 万块钱 1 个
月 28 元的利息，还不用抵押担保，放
款还快，线上线下均可消费……”在
得知成功推荐他人办理建行装修分
期业务还将得到 200 元“京东 E 卡”福
利后，张女士更是义务当起了小区

“装修一族”的推介员。
据建行黑龙江省分行信用卡业务

部总经理单滨怡介绍，“家装消费承载
着人们对美好居住环境的向往，我们
已连续多年举办家装节活动，‘要装
修 找建行’已形成行业口碑，不断助
力龙江百姓实现家装梦想。下一步，
我们将持续深耕家装消费生态场景建
设，加强与家装优质商户拓展合作，运
用数字化手段持续构建线上线下融合
的高质量发展格局，不断拓宽客户信
贷资金消费渠道，保障信用卡客户在
家庭装修的各个阶段都拥有便捷、实
惠、安全的消费体验。”

配套服务
形成“1+1＞2”的叠加效应

“退休前准备用公积金买一套房
子，付完首付后装修资金就成了问
题，本打算简装一下。但在贷款办理
过程中了解到了建行的装修分期产
品，很是心动，觉得以后也不一定再
换房子，不如借助建行的装修分期把
房子精装修一下。”李海虹女士是哈
尔滨铁路局职工，在建行佳木斯铁道
支行办理公积金购房业务时，建行客
户经理小张在得知李女士正为置房
后所剩无几的装修资金犯难，便给出
装修分期解决方案，让李女士的装修
难题迎刃而解。

据建行佳木斯铁道支行副行长刘
英男介绍，“作为哈尔滨铁路公积金佳
木斯属地托管行，我们主动将装修分
期产品及时推介给购房后有装修需求
的客户，形成‘建易贷’和装修分期产
品‘1+1＞2’的叠加效应，让客户享受
购房与装修‘一站式’服务；同时，我们
在厅堂内开展家居主题宣传，面向更
多客户提供开放性展示和互动体验，
家装主题网点已成为一道‘靓丽的风
景线’。”

延伸触角
满足城乡居民差异化家装需求

百姓的需求在哪里，服务就延伸到
哪里。面对县域乡村居民自建房等装

修需求，建行黑龙江省分行持续拓宽装
修分期适用场景，致力于灵活满足不同
区域、不同客群的多样化需求。“之前在
哈尔滨看过类似家装节的活动，真是没
想到咱们宝清还有家装节活动呢！建
行业务还真是覆盖广泛，有了这装修分
期款，我就能节省钱买辆车啦！媳妇的
心愿清单一次性都能满足！”双鸭山宝
清县居民王海涛激动地表示道。

截至目前，建行黑龙江省分行信
用卡装修分期业务已全面覆盖毛坯房
装修、旧房局部改造、精装房软装、自
建房装修等细分场景，近三年累计为
近 8000 个家庭提供装修支持，助力百
姓实现“优居梦”。 杨松琳 秦薏颜
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客户在牡丹江客户在牡丹江““建行家建行家
装节装节””活动现场咨询业务活动现场咨询业务

““建行家装节建行家装节””惠民活惠民活
动拉动家装消费热潮动拉动家装消费热潮

刘秋星家的鳜鱼养殖池刘秋星家的鳜鱼养殖池


