
共建活动是深化“政银”合
作、推动乡村振兴实施的重要
举措。通过共建，村镇银行可
以深入了解地方经济发展的需
求和特点，为“三农”提供更加
精准的金融服务，支持农村产
业的发展和升级。近年来，在
上级党委领导下，天津宝坻浦
发村镇银行坚守“金融为民”初
心，积极探索党建新模式、新思
路、新方法，推动党建与业务工
作深度融合，赋能乡村振兴。

工作中，宝坻浦发村镇银行
与区农委、工信局、商务局等区政
府相关职能部门开展党建共建活
动，弥补对国家政策、地方政策了
解的短板，理解好、用好地方政府
的好政策；与区大唐镇政府、方家
庄镇政府、牛家牌镇政府等 6 个

乡镇政府开展党建共建活动，深
入研究乡镇产业特点；与新开口
镇后六家口村、大钟镇大米庄村
等 5个乡村基层党组织开展党建
共建活动，促进金融服务落地；与
区工商联开展党建共建活动，工
商联服务民营企业，参与政府相
关经济管理、协调活动，反馈企业
的融资需求，发挥纽带和桥梁作
用，促进该行更好地服务民营企
业发展。

为了详细了解行业周期、生
产情况等信息，进一步把业务切
入到农业生产环节和农村生活
场景中去，宝坻浦发村镇银行在
党建共建过程中聘请了农业领
域专家、种植养殖业专家、葱蒜
研究会高级农艺师、企业管理负
责人、财务税法专业人才等人员

为 该 行 的“ 乡 村 振 兴 指 导 专
家”。截至目前，该行已聘请“乡
村振兴指导专家”46位。该行以
聘请的“乡村振兴指导专家”作
为讲师，开设“三农”知识大讲
堂（以下简称：大讲堂），大讲堂
的开设，不仅夯实了该行员工在
农作物耕种、水产养殖、畜牧加
工等领域的专业知识，还为员工
后期开展业务营销、有效防控贷
款损失等提供了强有力的支持
和帮助。在各个领域的“乡村振
兴指导专家”指导下，该行加强
对当地农业生产、农村建设、农
民生活状态变化趋势的分析研
究，从行业、产业、区域、客群等
维度进一步明晰客户定位，分类
形成金融服务策略方案，提升服
务乡村振兴质效。 王冬

宝坻浦发村镇银行坚守“金融为民”初心

党建共建赋能乡村振兴

2017 年 2 月开业至今，山东
沾化青云村镇银行已在“冬枣
之乡”（滨州市沾化区）这片沃
土上耕耘七余载。近年来，该
行优化金融服务，依托精准帮
扶模式，提升乡村金融服务质
量，引金融“活水”，灌溉广袤乡
村，为全面推进乡村振兴提供
金融支撑。

冬枣产业作为沾化区的支柱
产业，产业优势明显，市场认可度
高。目前，沾化区冬枣种植面积
达30万亩，年产量稳定在6亿斤，
产业产值突破 45 亿元。就在几
年前，由于冬枣大棚建设没有形
成规模，枣农基本是“靠天吃饭”，
特别是在冬枣丰收季节如遇到大
风、暴雨等恶劣天气，就会导致冬
枣品质急速下降，市场无人问津，
枣农一年的辛苦劳作得不到回

报。因此，建设、推广冬枣大棚成
为提升冬枣品质、保障枣农收入
必不可少的环节。

2020年以来，沾化青云村镇
银行紧紧抓住惠农补贴政策机
遇，与当地冬枣产业办合作，推
出产品冬枣大棚贴息贷款，为大
棚技术推广、枣农增收致富提供
金融支持。自冬枣大棚贴息贷款
推出以来，便得到当地各政府部
门的大力支持，实现了政府贴息、
银行支持、枣农受益的共建格局，
并受到了当地枣农的一致欢迎和
好评。

冬枣大棚贴息贷款实施全额
贴息政策，每亩冬枣可根据实际
情况贷款 1万元至 1.5万元，区财
政全额贴息两年，有效解决枣农
建设冬枣大棚资金短缺的问题。
家住沾化区下洼镇毛家巷的刘景

涛是一名冬枣种植户，由于缺少
资金，迟迟未能盖起大棚。沾化
青云村镇银行客户经理在“送

‘贷’下乡”活动中了解到刘景涛
的情况后，及时为他推荐冬枣大
棚贴息贷款，在手续齐全后，仅
用三天时间就为其发放了 7万元
冬枣大棚贴息贷款。刘景涛利
用这笔资金盖起了 6亩全钢结构
的冬枣大棚，其中 3 亩地种植

“一代冬枣”，另外 3 亩地种植
“二代冬枣”。到了冬枣丰收的
季节，盖棚的 3 亩“一代冬枣”收
入 11万元，比往年多收入 3万元
至 4 万元，实现了增产增收。截
至 5 月末，沾化青云村镇银行累
计 发 放 冬 枣 大 棚 贴 息 贷 款
9060.35万元，惠及9个乡镇、1724
户枣农，有效带动了当地枣农增
收致富。 王颖慧

沾化青云村镇银行引入金融“活水”

提升乡村金融服务质效
“我行于 2023年 9月迁址至湖南省常德市石

门县永兴街道时代华府 2栋，现在的办公场所为
我行全资购置、自有产权，办公环境宽敞明亮且温
馨，增强了干部员工的归属感、荣誉感和幸福感，
进一步展现了我行的综合发展实力。多年来，我
行扎根石门，致力于服务石门经济，力求实现发展
更有活力、发展更有特色、发展更有温度和发展更
有保障，是地地道道的‘石门人民自己的银行’。”
日前，石门沪农商村镇银行党支部书记、董事长陈
明忠在接受专访时，向笔者介绍道。

近年来，石门沪农商村镇银行积极响应、大
力推进石门县委、县政府提出的“开放强县、产
业立县”战略，努力打造“精品村镇银行”，根据
当地乡村发展实际、特色产业布局、民生保障需
求以及资源禀赋优势，因地制宜开展各项金融
工作，深刻诠释“民生在勤”所蕴含的哲学道理，
强化使命担当，齐心协力推进社区厅堂营销、村
居服务等创新实践，高质量发展工作取得新成
效。截至今年 2月末，该行累计向当地发放各项
贷款 34.91 亿元，其中涉农贷款 34.71 亿元，占比
达 99.43%。

勇当金融“守坝人”助力库区移民致富

三江口水电站矗立在澧水下游、石门县境
内，当每一朵浪花在此奔腾而过的时候，都会产
生一度度清洁能源用电。

“我们始终坚守着守护库区移民心灵的使
命，助力他们过上美好生活，这是我们的崇高追
求和首要工作。我行一直密切关注库区移民的
生产生活状况，对于有信贷资金需求的库区移
民，我行坚持‘应授尽授、应贷尽贷、急事急办、
特事特办’的原则，为他们提供全方位的金融支
持。”石门沪农商村镇银行党支部书记、董事长陈
明忠向笔者说道。

龙凤社区是接收三江口库区移民的社区之
一，目前，已有 1200名库区移民定居于此。这里
风景秀丽，享有“一面青山三面水，一春花海一秋
红”的美誉。

“我们龙凤社区现有户籍人口 400 余户，共
有 1500多人，其中库区移民高达 80%。柑橘种植
是社区的支柱产业，种植面积现已达到 5000 余
亩，年产量超过 3500多万斤。库区移民迁来后，
居委会积极与每一位库区移民展开对接和帮扶，
确保他们的生活更为安心、富裕和美好。”龙凤社
区副书记陈艳向笔者说道。

“自龙凤社区与石门沪农商村镇银行建立党
建共建关系以来，石门沪农商村镇银行便全力支持
龙凤社区的柑橘产业发展，并一次性向龙凤社区整
体授信5000万元。”在龙凤社区居委会服务大厅，
龙凤社区副书记陈艳向笔者详细介绍了石门沪农
商村镇银行与龙凤社区的党建共建合作、整体授信
以及“金融村官”派驻等情况，并对石门沪农商村镇
银行的金融服务工作给予了充分肯定。

面对龙凤社区重点打造的“精品果园”项目，石
门沪农商村镇银行表现出极大的热情和支持。该
行不仅围绕柑橘的春培、剪枝、灌溉等开展金融帮扶，还对柑橘坏死
或老化苗木重新移栽、新产品推广和栽种等关键环节方面开展金融
支持。在石门沪农商村镇银行的支持下，龙凤社区柑橘的产量逐年
攀升，对外销售更是供不应求。

一棵棵柑橘树，葱郁着一座座青山；一笔笔贷款，温暖着每一
位库区移民的心。作为金融“守坝人”，石门沪农商村镇银行始终
是库区移民发展产业致富的坚强后盾。截至今年 2 月末，该行累
计向龙凤社区发放各项贷款 178笔、金额 9800万元。

勇当金融“挑山工”助力“山果果”走出国门

沿着崎岖不平、坑坑洼洼、蜿蜒起伏、九曲连环的山间小路，

车辆爬坡时，轮胎一个劲地打滑，经过 1 个多小时
的艰难行驶，笔者一行终于抵达农户张宏兵的柑橘
加工厂。

一个个色泽油亮、口感极佳的柑橘出现在消费者
面前，需要经过哪些严格的工序？如果不是亲眼所
见、亲耳所闻，你永远不会想象到背后的艰辛。正如
古诗所云：“锄禾日当午，汗滴禾下土。谁知盘中餐，
粒粒皆辛苦。”其实，柑橘的种植、采摘、销售等过程同
样不易，每一步都凝聚着农户们的辛勤汗水。

“每年的 3 月，我就要开始指导社员们开展春
培、灌溉、施肥等技术工作，我每天要翻越 10 多座
山，走过 60 多公里的山路。等到了采摘时节，更是
连吃饭的时间都没有，果子采摘必须争分夺秒，市场
价格每天都会出现较大幅度的波动。幸好有石门沪
农商村镇银行一如既往地支持，使我在流动资金上
减少了很多困扰，能够安心地开展柑橘收购。”农户
张宏兵向笔者介绍道。

作为龙凤社区的一名“致富带头人”，张宏兵凭
借不怕苦、胆子大和肯吃亏的精神，在龙凤社区居委
会的指导下，创立了湖南龙凤柑橘农林产品专业合
作社，年收购、加工、销售柑橘超 5000万斤。

在柑橘采摘的季节，张宏兵基本就驻扎在柑橘
园中，与橘农们共同忙碌。满载柑橘的车辆不断地
运往他的柑橘加工厂。柑橘经过分级、清洗、打蜡、
包装等诸多工序后，再通过陆路和水路，分别销往西
班牙、新加坡、越南、泰国等国家。

常年从事农业的张宏兵深知，天灾是最大的隐
患。今年 2月初，一场罕见的大雪持续数日，令张宏
兵忧心忡忡。他最担心的事情还是发生了，厚重的
积雪将其 3000多平方米的柑橘存储钢架棚和 350多
平方米的冷冻库压塌，造成 130 多万元的经济损
失。望着满目疮痍的钢架棚以及一筐筐被冻坏的柑
橘，张宏兵心痛不已，陷入了迷茫。

得知情况后，石门沪农商村镇银行党支部书记、
董事长陈明忠立刻带领客户经理前往张宏兵经营的
工厂，了解雪后受灾的具体情况。针对张宏兵已经结
清的贷款，陈明忠决定继续给予续贷支持，帮助其尽
快完成钢架棚、冷冻库的建造，助其渡过难关。

“我们就是要想在农户前面、干在农户前面，勇
当金融‘挑山工’，无论多么崎岖的山路，多么偏远的
乡村，只要农户有需求，我们都会第一时间快速前
往，为他们提供精准帮扶和解决方案。”石门沪农商
村镇银行党支部书记、董事长陈明忠向笔者表示。

勇当金融“钻井队”助力农户用上“深井水”

走进屈良军的柑橘园，满目翠绿，柑橘树枝繁
叶茂，在青山绿水的映衬下，显得更为诗意盎然。
屈良军的父亲屈明贵正笑容满面地采摘着柑橘，一
篮篮、一袋袋金黄的果实，正准备装车销往外地。
站在这片壮观的柑橘园前，屈良军向笔者娓娓道来
他的创业历程。

一心想创业的屈良军，在当地政府引导下，看到
了种植柑橘的巨大发展潜力，秉持着“早投入、早受
益”的理念，开始了自己的创业之路，并于 2017年正
式流转林地 400 多亩。他一边辛勤开垦林地，一边
精心栽种柑橘，仅用 1年多的时间就栽种柑橘树 3.8
万棵，累计投入超过 800万元。

屈良军在期待柑橘大面积收获时，一场几十年
不遇的“旱灾”突然而至。每天，屈良军都会坐在山
头上，察看天气的变化，有时候一坐就是两三个小
时。炎热的天气像烤炉般炙烤着一棵棵柑橘树，连
山上的野草也在加速枯萎。如果再过十多天不下
雨或者无法浇水，柑橘树将会面临大面积死亡的风
险，这将带来巨大的经济损失。面对这场“罕见”的
天灾，屈良军焦虑万分、彻夜难眠。

得知情况后，石门沪农商村镇银行党支部书
记、董事长陈明忠带领客户经理前往屈良军的柑
橘园，现场了解受灾情况，并听取了屈良军应对

“旱灾”的策略和办法。同时，陈明忠向当地水利
部门咨询了解决“旱灾”和钻探深井的有效办法。
由于屈良军的柑橘园位于山地，地表以下多是石
头，打出地下井的希望非常渺茫。但陈明忠非常
坚定地支持屈良军尽快打井，并指示客户经理在
屈良军原有存量贷款的基础上，在最短的时间内
向屈良军再新增发放一笔 10 万元的贷款，专门用
于钻探深井。

资金到位后，屈良军聘请了专业钻井队，在山中
找寻适合的井眼，经过十多次反复取样，最终在山脚
处，找到一个非常有可能钻出水的井眼。其间，陈明
忠更是多次前往现场，了解钻井进展情况，为钻井工
作出谋划策。

功夫不负有心人，当钻探至 150多米深的位置，
终于找到了水源。甘甜的地下水在群山之间潺潺流
淌，一棵棵柑橘树重新焕发生机，令人欣喜不已。

目前，屈良军的柑橘园产量预计将达到 160 万
斤，将会有一个很好的收益。即便仍然面临“回本慢、见效慢”等
诸多困难，得益于有石门沪农商村镇银行的倾力支持，屈良军对
产业致富的信心和干劲愈发增强。

“只有在农户们最需要帮助的时候，及时向其提供力所能及
的帮助和支持，才能逐渐得到更多农户的认可和信赖。我们面
对最多的客户就是农户，农业投资大、周期长、见效慢，我们要将
付出放在第一位，收益放在第二位，只要农户有创业意愿和一定
的还款能力，我们就要为其及时提供金融支持，我们要用更大的
耐心和毅力，陪伴农户成长，心甘情愿做农户们产业致富的有
力后盾。”石门沪农商村镇银行党支部书记、董事长陈明忠向笔
者表示。

自成立以来，湖南石门沪农商村镇银
行始终以打造一家具有核心竞争力和创
新力的村镇银行为目标，坚持“扎根本土、
服务城乡、富有特色、优质高效”的经营特
点，发挥“贴近市场、决策链短、机制灵活”
的优势，因地制宜制定信贷政策、创新金
融产品，为广大农民、社区居民、中小微企

业和个体工商户提供存款、贷款、结算、代
理、咨询等多种金融服务，全力满足城乡
经营主体多元化的金融服务需求。

中国村镇银行
RuralChina Bank 邮箱：zhgczyh@126.com

电话：010-84395150
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石门沪农商村镇银行

满足经营主体多元化金融需求
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湖南石门沪农商村镇银行党支部书记、董事长陈明忠

就业是民生之本，创业是就
业之源。近年来，江西青原庐陵
村镇银行以创业担保贷款为抓
手，助力个体工商户和小微企业
解决融资难题，为各类经营主体
创新创业注入活力，激发市场信
心，推动市场发展。截至今年 5
月末，该行已发放创业担保贴息
贷款9112万元。

为提高政策知晓度，青原区
普惠金融服务中心、就业创业服
务中心、青原庐陵村镇银行多方
联动，在青原区南门小吃街、贸易
广场、金鑫家居未来港等地举办

“普惠金融暨创业担保贷款业务
推介会”。该行在现场设立政策
咨询台，向群众发放宣传手册和
宣传单，并借助新媒体的优势，将
创业担保贷款政策送进乡村、社
区、园区、企业、家庭，让符合条件
的创业人员和小微企业了解并掌
握政策，推动创业担保贷款工作
做出实效。

青原庐陵村镇银行不断创
新办理业务模式，优化线下服务
流程，实行创业担保贷款“一站
式”服务，客户经理陪同贷款申
请人前往青原区就业创业服务
中心登记信息。同时，该行积极
优化贷款申请、审核、调查、发放
等各个环节的流程，提高服务效
率，这一举措使更多的创业者能

够方便、快捷、高效地获得贷款资
金，促进小微企业及个体工商户
健康发展。

青原庐陵村镇银行积极对
接 创 业 者 和 小 微 企 业 贷 款 需
求，主动作为，变“坐等业务”为

“上门服务”。该行对贷款申请
人的经营项目、经营场所、经营
现状等情况进行全面核实，认
真把好贷前审核关。同时，该
行缩短贷款办理时间至 1 个工
作日内，并积极开展创业担保
贷款贷后回访工作，与创业者

“面对面”交流。这些措施不仅
确保了创业担保贷款的安全性
和效益性，还指导帮助创业者
强化经营管理，提高经营项目
的经济效益。

未来，青原庐陵村镇银行将
继续发挥创业担保贷款的杠杆作
用，以实际行动扶持引导创业者
勇于创业、敢于创业、激情创业，
通过积极营造“大众创业、万众创
新”的良好氛围，促进区域经济发
展提质增效，进一步提升群众的
幸福感和获得感。 刘静

青原庐陵村镇银行发放创业担保贷款

解决经营主体融资难题

青原庐陵村镇银行客户经理开展贷前调查


