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“从同村老乡那里听说你们可以办
理肉牛养殖贷款，没想到这么方便，还
可以上门办理，流程简单，真是解决了
我的大问题！”日前，山西省武乡县达利
养殖专业合作社法人代表韩晋祥在收
到山西武乡农商银行发放的25万元“晋
享贷”后，感慨地说道。

韩晋祥在武乡县是远近闻名的养
牛能手，凭借多年来积累的丰富经验和
专业技术，他所创办的达利养殖专业合
作社已颇具规模。在过去的发展历程
中，该合作社不仅自身取得了显著进
步，还积极发挥带动作用，帮助周边众
多农户实现了增收致富。然而，随着市
场需求的持续攀升，该合作社在扩大养
殖规模、引进优质品种的进程中，遭遇
了资金短缺的瓶颈，相关发展计划一度
陷入停滞。

武乡农商银行王家峪分理处负责

人马占文在得知这一情况后，迅速行
动，主动上门提供贴心服务，深入达利
养殖专业合作社进行实地调研，全面细
致地了解合作社的经营现状、未来发展
规划及具体资金需求。基于调研结果，
马占文迅速为韩晋祥量身定制了一套
专属的贷款方案，并为其开辟“绿色通
道”，大幅简化审批流程，以最快的速度
将25万元贷款发放到位，成功帮助韩晋
祥解了燃眉之急。

“这笔贷款简直就是雪中送炭！”韩
晋祥难掩激动之情，兴奋地说道，“有了
这笔资金的支持，我马上就可以引进一
批优质肉牛，进一步扩大养殖规模，带
动更多乡亲走上致富的道路”。

下一步，武乡农商银行将持续加大
对农业产业的信贷支持力度，积极创新
金融产品和服务模式，全力以赴为乡村
振兴贡献坚实的金融力量。 李静

近期，在浙江省安吉县的云上草原
滑雪场，不少雪友正身着五彩斑斓的滑
雪服在雪道上驰骋，留下一道道优美的
弧线。

云上草原国际山地旅游度假区位
于浙江省安吉县山川乡，占地约 6.2平
方千米，度假区内有高山草原、悬崖心
跳乐园、云上草原度假村、熊猫部落探
险乐园、山地运动绿廊、户外探险长廊
等项目，为游客带来“春赏花、夏避暑、
秋登山、冬滑雪”的高山四季度假体验，
造就了“云上一天，草原四季”的独特美
誉。其中，滑雪场总面积0.3平方千米、
雪道全长3.8千米。

2024年，为了给游客提供更好的滑
雪体验，该度假区将扩建滑雪场提上日
程。然而，由于场馆建设时间长、成本
高、耗资巨大，流动资金不足的问题曾
一度阻碍滑雪场如期完工。在得知该
度假区的融资需求后，浙江农商联合银
行辖内安吉农商银行组织工作人员多

次走访，为其优化准入条件、提供新增
授信服务，并在开展实地调查后及时为
其发放2900万元信用贷款，并在测算利
率基础上，将此笔贷款整体利率下降
285BP，有效降低了该度假区融资成本，
进一步促进冰雪经济释放“热效力”。

冰天雪地也是金山银山。冰雪运
动的火热，也带动了相关产业的发展。
在前往云上草原滑雪场的沿街，不少商
铺都为游客提供滑雪服租赁等配套服
务。为方便商户收款、对账，该行金融
服务网格员主动上门为商户安装收款
码，有力解决商户收款、对账难题。与
此同时，为助力民宿业发展，该行组建
金融服务队伍，为民宿业企业客户制订
全面的金融服务方案。以在野在山川
酒店为例。在滑雪旺季到来之前，安吉
农商银行即加强与该酒店的沟通联系，
为其发放 3200万元贷款用于支持其基
础设施建设，积极助力提振消费、扩大
内需。 伊越

介休农商银行

坚守支农支小定位 激发经营主体活力

今年以来，山西介休农商银行全面
贯彻落实省行年度工作会议精神，紧紧
围绕“六个实现”工作目标，坚定支农支
小工作定位，全面推进支持小微企业融
资协调工作机制，深入开展以“引深‘三
实’，支农支小”为主题的专项送“贷”行
动，持续为地方经济发展注入金融活
力。截至 1月末，该行千万元以下贷款
余额32.46亿元，较年初增加1.76亿元。

该行组织客户经理深入调研市场
与客户需求，持续加强普惠小微企业支
持力度，制定《关于加强支农支小贷款
营销的通知》，针对辖内近半年内无用
信且 2024 年 11 月底无授信余额者，为
其办理新增普惠型小微企业贷款或对
其执行普惠型涉农贷款优惠利率；同
时，根据不同贷款产品、客户信用状况
及贷款期限，精准定价，执行差异化利
率政策，减少客户利息支出，降低融资
成本，提高资金使用效率，激发经营主
体活力。

该行采用“线上线下相结合”的服
务方式协同联动，推动金融服务走深走

实。在线上，该行借助微信、短信等平
台，广泛而精准地发布农商银行贷款政
策，让金融服务的触角延伸到每一位群
众身边；在线下，该行通过举办金融知
识讲座、开展整村授信、组织“银企”对
接等形式，与群众面对面交流，了解并
全力满足客户的金融需求。以此为基
础，该行充分利用地域优势划分网格，
结合经营主体对接工作，组织客户经理
深入街道、市场，同个体工商户、小微企
业等经营主体对接，做到“对网格中的
每户都详细了解”。

该行持续推进全员营销，根据不同
岗位设置不同计价标准和任务，并通过
加大计价奖励标准的方式，最大限度地
提高全员营销的积极性。依托各部门
协同配合，该行工作人员深入乡村和小
微企业，宣传金融政策与产品服务，了
解客户需求并为其提供个性化金融解
决方案。在此基础上，该行通过主动上
门服务，不断拉近与客户的距离，提升
服务满意度，确保金融服务精准触达

“三农”和小微企业。 温娜 王瑞俊

苏州农商银行

承办青年企业家交流会
日前，江苏省苏州市吴江区青

年企业家薪火工程第四期“传承·攀
登”主题交流会在苏州农商银行举
行。此次交流会由苏州市委统战
部、团市委、市工商联指导，吴江区
委统战部、吴江团区委、吴江区工商
联主办，苏州农商银行和吴江区新
一代企业家商会承办，旨在为青年
企业家提供互相交流的窗口，搭建
成功时分享喜悦、困惑时相互慰藉
的互动平台。

以“青蓝相续，传薪联心”为主
题，此次交流会邀请吴江新一代企
业家商会常务副会长、苏州震纶棉
纺有限公司副董事长沈耀华等一批
吴江优秀青年企业家，以及吴江区、
盛泽镇等地新一代企业家商会代表
参加，交流分享他们在创业过程中
的宝贵经验、面临的挑战及突破困
境的心得体会。

会上，苏州团市委副书记朱颖，
苏州市工商联副主席谢文年，苏州
农商银行党委委员、副行长沈志
超，共青团吴江区委书记陈思敏，吴
江区委统战部副部长、区工商联党
组书记沈春荣共同为吴江区青年企
业家薪火工程培育点揭牌。该培育
点的设立，不仅是苏州农商银行与
吴江区工商联合作的又一重要成
果，也为当地青年企业家提供了学
习交流、资源共享的互动互助平
台。在此基础上，苏州农商银行将
通过定期举办理论联学深化知识理
解、活动联办促进资源共享、阵地联
建强化合作基础、实事联抓推动社
会贡献的方式，着力赋能青年企业
家成长，激发创新活力，以“政银企”
合力共绘发展蓝图。 陶心雨

近年来，贵州册亨农商银行着力
打造“一村一品”，用积极的信贷政策
引导大众创业、万众创新，不断释放金
融活力，助推种植大户纵深发展，引导
其朝着产业化、规模化的方向发展，为
乡村全面振兴赋能。

罗永秀是一位充满活力和热情的
“90后”村党支部书记。2021年，为响
应册亨县政府大力发展特色产业的号
召，怀着对家乡生活的深厚感情，以及
带领村民走向共同富裕的决心和信
念，她决定返乡创业，把在外学到的知
识和积累的经验用在家乡的发展上。

据了解，罗永秀所在的册亨县册
阳村，是一个典型的喀斯特地貌村落，
山多地少成了制约其发展的重要因
素。从当地实际出发，罗永秀通过调
研学习、外出取经等方式，了解到沃柑
这一应季水果非常符合册阳村光照充
足、雨水充沛、气温适宜等条件，便决
定自己带头示范，推广发展沃柑种植
产业。

万事开头难。“发展沃柑种植产业
的过程中，最大的问题之一就是启动
资金不足。还好册亨农商银行的信贷
服务很到位，为我们提供了强有力的
资金支持。”提起前期发展所遇见的问
题，罗永秀感慨地说道。

创业伊始，她在册阳村承包了 50
亩的土地，成立果树种植基地，后因资
金不足，便到册亨农商银行纳福支行
申请了 50万元贷款。该支行通过“绿
色通道”，及时为其审贷办贷，很快便
将信贷资金发放到位。这笔资金也成
了罗永秀创业路上的“及时雨”，更坚
定了她的发展信心。

“我们了解到册阳村的沃柑产业
发展后，便设立专职客户经理，委派专
人对接金融服务，确保信贷服务通
畅。”册亨农商银行纳福支行负责人黄
继花介绍。此外，该支行依托“普惠大
走访”活动，问需于民，对册阳村沃柑
种植合作社、沃柑种植户开展全面走
访，了解其金融需求，并据此建立台

账，确保金融供给高效顺畅，助力补强
产业链。

有了信贷资金的注入，沃柑种植
产业的发展再无后顾之忧。罗永秀带
领村民投入到了紧张的果树种植工作
中。她购买了优质的果树苗木、肥料
和农药等生产资料，还聘请了专业的
技术人员进行技术指导。在大家的共
同努力下，沃柑树成长良好，果实硕大
饱满、汁多味美，深受市场欢迎，为村
民带来了可观的收入。

如今，册阳村沃柑种植面积达200
余亩，年产值 80 余万元；发展种植户
10 余户，带动就业岗位 20 余个，让
昔日贫瘠的山地结出了“黄金果”。

下一步，该行将坚持服务“三农”
初心，围绕“国之大者”“省之大计”“民
之大事”，充分发挥小法人决策快、效
率高的优势，聚焦乡村振兴融资服务
需求，将金融资源配置到农村地区，助
力“雁归兴贵”“引凤筑巢”行动实施，
有效推动乡村全面振兴。 陆永飞

自支持小微企业融资协调工作机
制确立以来，湖北阳新农商银行深入
贯彻落实党委、政府工作部署，以真心
实意的情怀担当、真抓实干的工作作
风，周密部署、靠前服务、精准对接，推
动支持小微企业融资协调工作机制起
势见效。

湖北鸿锂环保科技有限公司是一
家专门从事新能源汽车废旧蓄电池回
收及梯次利用的企业。2024年末，企
业因订单增长急需采购电池原料，急
缺流动资金。

公司实际控制人王某介绍，作为
一家电池回收再利用新兴产业的小微
企业，尽管公司有明确的发展规划和
广阔的市场前景，但由于规模较小、资
产有限，融资难的问题时刻困扰着他。

“之前我们接触过几家银行，但由
于无担保、无抵押物，无人愿贷。”在王
某的印象中，传统金融机构对小微企

业的风险评估较为保守，融资门槛高、
审批流程复杂，想要申请贷款可谓难
上加难。

正当王某一筹莫展之际，阳新农
商银行信贷人员通过“千企万户大走
访”找到该企业，并在深入调研后认定
该企业市场成长空间广阔，且正处于
快速发展阶段，发展潜力比较大，可为
其提供资金支持。

“新能源汽车电池回收是一个政
府导向明显、竞争处于蓝海市场的新
兴行业。近年来，新能源汽车行业高
速发展，动力电池的原料回收、再加工
及利用将有更大的市场需求，也将大
大提升我国动力电池原材料自给率，
有利于缓解原材料供需紧张矛盾。”阳
新农商银行信贷人员介绍道。基于这
个认识，该行信贷人员通过一对一、面
对面的方式与企业负责人进行沟通，
摸排企业金融服务需求，针对该初创

型科技制造类企业轻资产的特点制订
方案，迅速为其办理发放 200万元“科
创贷”，并通过利率优惠、政府贴息等
方式降低企业融资成本，解除了企业
的资金难题。

“公司有了银行贷款，周转资金充
裕了，我们迅速囤购了一批电池原料，
预计全年利润同比增收 30%以上。”王
某说，“企业的顺利发展，多亏了支持
小微企业融资协调工作机制和阳新农
商银行的信贷支持。”

自 2024年 10月以来，该行通过加
强与地方政府有关部门及金融监管单
位联动配合，持续加快清单企业走访
对接，累计向905户推荐清单小微企业
提供授信金额6.6亿元，为小微企业办
理“无还本续贷”60笔、金额7640.47万
元，“推荐清单”企业对接率、融资率均
居县域银行首位，有力地支持了当地
小微企业高质量发展。 张云召

册亨农商银行引金融“活水”

浇灌山地结出“黄金果”

阳新农商银行当好协调机制“主办行”

助力科创企业探索新蓝海

近年来，贵州省普安县立足自然资源禀赋，全力开启“万亩茶园”致富模式。在茶产业腾飞的背后，是贵州普
安农商银行以源源不断的金融“活水”，浇灌润泽普安每一寸土地，为产业兴、农民富、生态美注入金融活力。图为
在该行的金融支持下，茶农喜获丰收。 王俊

为落实党中央、国务院支持小微
企业融资协调工作机制，有效解决小
微企业融资堵点卡点问题，积极响应
省联社和河北农信邢台审计中心年度
工作部署，河北宁晋农商银行于近期
在辖区内全面启动“一池两新万企”行
动，为小微企业发展蓄势赋能。

该行积极作为、周密部署，在“一
池两新万企”行动动员大会上成立了
由“一把手”亲自带队的领导小组，制
定了《宁晋农商银行“一池两新万企”
行动方案》，列出时间表、挂出作战图，
细化了九个阶段的重点工作，配套出
台了《“三个一”贷款营销活动方案》

《首季综合金融服务活动方案》及相关
考核办法，清单化、精细化推进各项工
作；抽调 3名骨干人员组成工作专班，
负责档案整理、联络督促、通讯报道等
工作，保障此项行动开好局、起好步。

该行畅通与地方各级政府及监管

部门沟通机制，取得地方政府、监管部
门、乡镇“两委”的大力支持；加强与县
工信、发改委、农业、科技、税务等相关
职能局委协调对接，整合辖内数据资
源，完善企业数据平台内容；召开党委
会议专题研究行动开展细则，确定两
个园区、两个具有特色产业集群的乡
镇作为试点，实施“领导班子包网点，
网点包辖内企业”的分片包联督导工
作机制，委派 4 名班子成员带头走访
重点企业，实地组织召开“政银企”对
接会；组织辖内各支行积极开展实地
走访工作，并据此精确建立台账，为小
微企业逐户建档立卡，精准响应各类
小微企业融资需求，着力为辖内20087
户小微企业建档立卡、精准“画像”。

在此基础上，该行在全县上下营
造“一池两新万企”行动氛围。该行通
过公众号、抖音号、电视台、村微信群
发声，在网点内外电子屏滚动播放“一

池两新万企”活动信息，在企业密集
区、人流密集区通过发布广告、张贴海
报、墙体喷绘、发放宣传资料等形式，
编织线上线下宣传网络，切实建立“墙
体上有标语、纸媒上有文字、电视上有
影像、广播上有声音、网站上有展示”
的立体化宣传格局。

该行印发“一池两新万企”行动
“明白纸”，配套“税微贷”“科技助力
贷”“农机贷”“食品包装贷”“蜡烛贷”
等信贷产品，科学确定小微企业贷款
利率；建立小微企业贷款“绿色审批通
道”，同步推进走访、调查、审查、审批
工作，确保第一时间走访、第一时间受
理、第一时间审批、第一时间放款，切
实发挥目标责任考核的指挥棒和风向
标作用，对照指标任务和进度要求，实
行月考核、月排名，每月根据排名总结
典型经验做法，及时在全辖进行推广，
持续巩固工作成效。 张男

河北保定市满城区农信联社高度
重视“一池两新万企”行动，靠前服务、
主动作为，为小微企业提供新动力，真
正做到打通小微企业全链条融资的堵
点和卡点。截至 1月末，该联社已走访
对接企业 1607 户，营销成功 168 户、授
信19.59亿元。

今年以来，为落实好“一池两新万
企”活动各项要求，该联社主动与满城
区发改局、镇政府、村“两委”班子沟通
协调，建立紧密的“银政”合作关系，及
时掌握当地经济发展方向和规划。在
此基础上，该联社重点围绕“三农”、个
体工商户及中小微企业开展市场调查，
班子成员分片指挥，以“名单制”精准营
销和“网格化”营销为主要手段，以上率
下带领业务骨干深入走访，畅通沟通渠
道，精准对接需求，为小微企业提供及
时有效的资金帮扶。

该联社以服务“三农”为己任，坚守
主责主业，对农户春耕备耕和农业生产

资金缺口进行全面摸底调查，及时给予
信贷支持；全面开展以“服务新市民、支
持新型农业经营主体和农村新业态”为
重点的新“双基共建”农村信用工程；对
接当地特色优势产业集群和重点项
目，通过走访不同规模、不同类型的涉
农经营主体，该联社工作人员与广大农
户沟通交流，全面了解当地农业生产、
农村经济和农民金融需求等方面的情
况，为后续金融服务的精准对接打下了
坚实基础。

该联社积极弘扬“老农信背包下乡
精神”，深入一线、小微企业、田间地头、
村镇社区，扎实创建“信用微企”“信用
微企园区”“信用微企县区”，基于认真
调查，全面掌握小微企业、个体工商户
的全量数据，实现金融服务的区域全覆
盖。与此同时，该联社加强与政府、担
保机构、保险公司等各方合作，以多方
合力共同推动实体经济高质量发展。

范丽芳 郄士杰

滦平农商银行

创新金融服务模式
今年以来，河北滦平农商银行

以创新为引领，不断优化金融服务，
着力为地方经济的蓬勃发展注入强
劲动力。

该行紧跟金融科技发展步伐，
创新推出“惠商贷”“公积金贷”等定
制化金融产品，精准滴灌小微企
业高质量发展。截至 1 月末，该行
累计发放普惠型小微企业贷款
12.63亿元，较年初增加 4999万元；
普惠小微企业贷款利率较年初下降
0.07个百分点，有效缓解了小微企
业融资难、融资贵的问题。与此同
时，该行依托手机银行、微信名片等
线上平台，充分发挥线上贷款便捷
高效的优势，确保客户当天即可完
成贷款的审批和发放流程，极大地
提高了其融资效率。截至 1 月末，
该行手机银行活跃用户 27856 户，
较年初增加 868 户，为广大客户提
供了更高效、便捷的金融服务体验。

此外，该行积极践行绿色金融
理念，严控对“两高一剩”企业的信
贷投入，逐步强化对节能环保企业
的信贷支持，助力县域经济绿色可
持续发展。 于博宇 高峥峥

宁晋农商银行打通融资堵点

为小微企业发展蓄势赋能

保康农商银行

推行企业贷款“五快机制”
为助推支持小微企业融资协调

工作机制加快落地见效，推动小微
企业健康发展，针对小微企业融资

“频、快、急”的特点，湖北保康农商
银行营业部大力推行“快速收集资
料、快速开展调查、快速审查完善、
快速提交审批、快速发放贷款”的

“五快机制”，提升业务受理、审批服
务效能，压缩企业等“贷”时长，确保

“能贷快贷”。
“才一周时间，这 750万元的贷

款就到账了，真是解决了我们的大
难题啊！和你们农商银行合作，没
错！”某信息科技公司负责人提起近
期办理的一笔贷款，发出由衷赞叹。

该行营业部在“大走访”活动
中，了解到某农业科技发展有限公
司负责人还经营着另外一家信息科
技公司，且已中标“市民之家”大数
据平台建设，但尚存在 800 万元资
金缺口。得知这一情况后，该行营
业部第一时间为其开立对公账户，
安排客户经理全程跟进，积极对接
电信公司并当面签订三方协议，利
用周末时间为其开辟“绿色通道”，
仅用一周时间便为该企业成功办理
审批授信额度 750 万元，高效解决
了该企业的融资难题。

自 2024 年 12 月以来，保康农
商银行营业部工作人员共走访小
微企业 17 家，充分发挥自身决策
链条短、体制机制灵活、服务半径
长的优势，累计投放信贷资金 4350
万元。 孙伟 张娟

安吉农商银行

释放冰雪经济“热效力”

武乡农商银行

“贷”动肉牛产业更“牛气”

保定市满城区农信联社

精准对接解决小微企业资金难题


