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山西阳城农商银行聚焦产业链上
下游小微企业融资痛点，全力打造以

“项目+供应链融资”为代表的供应链产
品体系，通过深度整合产业链上下游企
业的信息流、物流与资金流，为企业量
身定制金融服务方案，畅通产业链“微
循环”。

为精准满足企业需求，该行组建专
业服务团队，深入煤炭、陶瓷、新能源、
高端装备制造等多个行业，调研产业链
各环节的资金需求与运营特点；创新推
出“订单贷”“存货质押贷”“应收账款质
押贷”等多款供应链金融产品——针对
上游供应商，该行凭借核心企业的采购
订单，为其提供订单融资服务；对于下
游经销商，该行以存货质押等方式，着
力缓解其资金周转压力，实现对产业链

上下游企业的全方位覆盖。
在服务过程中，该行充分发挥科

技赋能优势，搭建数字化供应链金融
平台。实现了对信息流、物流与资金
流的实时监控与智能分析，不仅能快
速评估企业信用风险，还能为企业提
供在线申请、审批、放款等一站式金融
服务，大幅提升业务办理效率，降低企
业融资成本。

截至目前，该行已与 100 余家企
业开展供应链金融合作，累计发放供
应链融资贷款 1.2 亿元，有效缓解了企
业融资难题，在助力企业扩大生产、
稳定经营、促进产业链协同发展的同
时，为产业链的稳健发展注入源源不
断的动力，为地方经济高质量发展贡
献力量。 田哲瑀

阳城农商银行

畅通产业链“微循环”

近年来，花卉苗木、“两头乌”、无抗
鸭蛋、富硒米、茶叶等土特产，正成为浙
江省金华市辖内多个乡镇老百姓增收
致富的重要支柱。作为服务地方经济
的金融主力军，浙江农商联合银行辖内
金华成泰农商银行通过“共富·花木贷”

“共富·设施贷”“共富·活体抵押贷”等
创新产品，累计为 315户涉农经营主体
发放专项贷款17.5亿元，以金融“活水”
浇灌助农体系持续升级。

自 2020 年以苗木抵押获得首笔
1000万元贷款后，浙江大美农业开发有
限公司已累计获得该行发放的 6000余
万元资金支持，建成了集苗木经营、休
闲观光于一体的综合园区，带动周边大

量村民在家门口就业；浙江华泓猪业有
限公司用其名下设施作为抵押，获得该
行提供的“共富设施贷”1.32亿元，成功
打造智能化现代生态楼房养猪新模式，
为全面振兴金华“两头乌”产业注入新
动能。

此外，该行面向粮食种植经营主体
推出“粮农贷”，为轻资产企业解困；开
发动产苗木抵押、活体生猪抵押等新型
担保方式，让农业资产“活”起来；构建

“无感授信+批量服务”机制，将贷款审
批时间压缩至 3个工作日内。目前，该
行已建成覆盖粮食、苗木、特色养殖全
产业链的金融产品矩阵，为金华乡村振
兴提供新的“金融引擎”。 吴慧

江油农商银行

“极速响应”激活农机购置新动力

时值“三夏”生产关键期，家住四川
省江油市小溪坝镇马鞍村的种植大户
李某亟须添置旋耕机、喷药机。四川江
油农商银行启动“极速响应机制”，仅用
24小时便将 5万元贷款送到李某手中，
让他的机械化耕作的梦想变为现实。

该行聚焦农户购置拖拉机、联合收
割机、智能播种机等场景，以“短平快”
的信贷服务打破资金瓶颈，不仅使单个
农户的耕作效率提升 300%以上，更推
动当地农业向规模化、集约化方向转
型；创新运用政策工具与产品组合，打
造立体化支农体系，活用支农支小再贷
款等政策“工具箱”，为农机企业与农户
降低融资成本；推出“小微贷”“小额农

贷”等信贷产品，解决农户担保难痛点；
提供“贷款+保险+技术支持”闭环服
务，让金融服务嵌入农业生产全周期。

该行正以“需求导向+科技驱动”
双轮驱动未来布局，着力优化农机贷
款产品矩阵，与农机企业、农民专业合
作社共建“产销融”对接平台，实现贷
款申请、审批、放款的线上化闭环；强
化风险管理体系，通过大数据建模评
估农户还款能力，同步开展金融知识
下乡活动，着力培养农户诚信意识与
理财能力。这一系列举措不仅为农业
现代化注入金融动能，更让金融“活
水”在春种秋收的循环中，持续滋养乡
村振兴的沃土。 罗明江

南宫市农信联社

强化联动提升金融服务水平
近期，河北南宫市农信联社全面推

进“一池两新万企”行动，紧抓政策机遇，
周密部署、强化联动，自上而下全力将金
融惠民政策送达千企万户。

该联社主任常根虎带头破壁垒，将
“等客来”转为“上门办”，带领信贷团队
深入一线摸排需求，持续打造新“双基”、
新“三信”体系，为该联社更好地服务辖
区经济高质量发展打下基础。信贷经理
变身“金融综合服务官”，在办理“惠农快
贷”时，同步完成社保卡开立、数字人民
币绑卡等 6项衍生服务指标，实现从单
一服务向多元化服务的转变；同时，依托

“贷款+场景”的捆绑营销，实现从单一
信贷向全域金融服务的转型。

此外，该联社积极开展宣传活动，累
计发放“一池两新万企”宣传资料600余
份，收集客户需求清单67条；通过“手机
银行消费抽奖”等宣传活动，带动老年客
群电子渠道使用率提升 35%，形成了高
效互动的良好局面。 巩修山 肖丹阳

在乡村振兴战略不断深化的背景
下，金融力量与农户创业的紧密结合
正逐步成为推动乡村产业升级的核心
引擎。以家住江西省宜春市袁州区西
村镇分界村的杨某为例，他在江西宜
春农商银行的支持下，将个人创业实
践与乡村产业发展深度融合，探索出
一条从个体致富到带动集体繁荣的特
色路径。

杨某起初只是个普通的农民，但
他对种地格外用心。2023年，他经营
的公司取得了显著成绩，不仅被评为
宜春市农业产业化市级龙头企业，还
成为富硒农业产业示范基地。如今，
他在西村镇种植了 500 多亩有机水
稻、180 亩辣椒、390 亩脐橙。如此庞

大的种植规模，不仅为他自身带来了
丰厚的收益，还带动了周边众多乡亲
共同种植，让他成为村里农业发展的

“领路人”。
杨某思维灵活，总是琢磨如何提

升种植效益。2024年，他从外地引进
“春研老13号”“湘研55号”等6种优质
辣椒品种进行试种。他带领工人精心
育苗、细致管理，到 6 月份，这些辣椒
试种成功，产出的辣椒品质优良，市场
售价也较为可观。杨某计划在2025年
将这些品种推广至整个袁州区，届时，
村民们都能种植“致富椒”，在进一步
壮大辣椒产业的同时实现增收。

宜春农商银行西村支行得知杨某
有意推广新辣椒品种后，立即主动上

门为其提供帮助。考虑到扩大种植规
模需要大量资金，该支行迅速为杨某
发放了50万元信用贷款。有了这笔资
金，购买种子、雇佣工人、租赁土地等
难题迎刃而解，杨某的新辣椒推广计
划得以顺利推进。

此外，该行协助杨某与 3 家企业
签订了长期供货合同，让他产出的辣
椒销路无忧。杨某欣喜地说：“银行不
仅提供了资金支持，还帮忙解决了销
路问题，真是帮了大忙！”他表示，将充
分利用这笔贷款，全力推广新辣椒品
种，同时进一步提升水稻和脐橙的种
植水平，从而带动更多乡亲共同致富，
让村里的农业产业日益兴旺，生活愈
发红火。 卢婷

随着茶饮行业蓬勃发展，在广西
壮族自治区博白县，越来越多的农户
投身柠檬种植产业，为饮品市场提供
优质原料。为帮助农户解决融资难
题，助力柠檬产业蓬勃发展，广西博白
县农信联社主动担当，以金融“及时
雨”精准滴灌，为当地柠檬产业注入强
劲动力。截至目前，该联社累计发放
贷款超 1500 万元，铺就了一条“小柠
檬”撬动“大产业”的乡村振兴之路。

依托气候与土壤优势，博白县出
产的柠檬香气浓郁、汁水充沛，迅速打
开广东、福建等沿海市场。然而，受生
长周期、技术设备等因素制约，在柠檬
维保、采摘、收购高峰期，柠檬种植户
资金周转压力倍增。博白县农信联社
组织工作人员深入田间地头开展调
研，针对差异化需求，结合“小福希易
贷”系列产品，为其一对一制订融资方
案，以低利率、快审批、灵活还款的优

势，帮助种植户扩大种植规模、引进优
质种苗，让“酸果子”变成“甜产业”。

博白县某水果种植专业合作社目
前主要种植香水柠檬，拥有 1000亩的
柠檬种植基地，该合作社在转型种植
柠檬过程中，因树龄过短、收成不高等
因素影响，一度出现资金链断裂的困
境，博白县农信联社考虑到种植业前
期投入大、回款周期长的实际情况，为
其发放贷款200万元，助力该合作社实
现产业升级与可持续发展，并通过降
低贷款利率的方式，减轻其融资成本。

不仅是成规模的农民专业合作社
得到了该联社的金融支持，还有博白
县江宁镇的王女士，像她一样在自家
土地种植柠檬的农户，也在该联社的
帮扶下实现了丰收。博白县农信联社
通过走访，在了解其资金需求、家庭收
入来源、偿还能力等情况后，结合市场
定位进行综合分析，在做好贷前实地

调查基础上，当天就为王女士发放了
15万元的农户小额信用贷款。王女士
欣慰地表示：“许多农户有种植经验，
却因为资金短缺难以扩大规模或是升
级技术，博白县农信联社的贷款支持，
为接下来扩大规模所需的土地流转、
种苗采购、有机肥施用、滴灌设施等关
键环节资金支出提供了坚实的保障！”

像王女士这样获得信贷支持的
柠檬种植户在博白县农信联社共有
120 余户。为破解农户抵押难、担保
少的痛点，博白县农信联社多措并
举，委派工作人员开展结对帮扶工
作，组建专项服务团队，综合研判农
户的种植规模、客户需求和风险承受
能力，结合“整村授信、户户有信”工
程，为农户提供适配的金融方案，并
通过“桂盛富农平台”，实现贷款全程
线上办理，真正做到了“数据多跑路、
农户少跑腿”。 朱海燕 蓝婧 詹永堂

博白县农信联社 为柠檬产业注入金融动能

宜春农商银行主动上门服务

支持农户创业致富

在海南省万宁市，东星斑产业正
以蓬勃之势崛起。这里的东星斑工厂
化养殖、种质保存、优种选育、种苗繁
育等技术属全国领先水平，东星斑年
产量超过1.5万吨，占海南省东星斑产
量的 45%，“中国东星斑之乡”的金字
招牌熠熠生辉。在东星斑产业持续发
展的过程中，海南农商银行万宁支行
紧扣产业需求，以精准滴灌式金融服
务，为产业注入发展动能，绘就“一条
鱼激活一个产业”的生动图景。

东星斑养殖周期长、资金投入大，
融资难题曾是制约养殖户发展的主要
瓶颈。该支行客户经理深入一线、主
动问需，了解客户在生产经营中的资
金需求，并据此建立“产业需求台账”，
为养殖、加工、销售各环节定制差异化

服务方案。2024年以来，该支行累计
走访调研 100 余家东星斑产业经营
主体，收集融资、结算等金融服务需
求69条，为精准服务筑牢根基。

专业是提升服务深度的关键。
该支行严抓队伍建设，组织乡村振兴
条线客户经理参加持证上岗测试，确
保人员专业资质。秉持“不懂养殖技
术，就做不好金融服务”的理念，该支
行邀请水产养殖专家、行业资深从业
者开展知识培训，客户经理们从单纯
的“金融专员”逐渐成长为懂养殖、知
市场、精金融的“产业顾问”。“如今与
养殖户交流时，不仅能聊信贷政策，
还能探讨一下养殖技术、市场行情。”
该支行客户经理说道。

“没想到贷款这么快就下来了，

这下我可以放心了。”在该支行客户经
理的帮助下，养殖户王大哥通过“乡村
振兴 e 贷”线上平台，当天即获得 35 万
元信用贷款，解了购苗之急，真正实现

“资金跟着鱼情走”。针对养殖户资金
需求“大、频、急”的特点，该支行推出

《东星斑养殖企业营销及授信指引》，通
过优化评估方式、精简申请手续等方
式，持续提高审批效率。据统计，依托
这一模式，该支行已成功为66户农户、3
家企业发放贷款7627万元，有力支持了
全市东星斑产业发展。

从资金短缺到产业升级，该支行的
金融服务始终相伴。截至 5月底，该支
行累计发放东星斑产业贷款7712万元，
惠及68户农户及3家养殖企业，带动超
160人实现就业。 温美景 林芳萍

海南农商银行万宁支行金融“活水”精准滴灌

助力东星斑产业“游”向新蓝海

上虞农商银行

让杨梅产业“焕”新姿
近年来，浙江农商联合银行辖内上

虞农商银行持续加大对国家农产品地理
标志产品“二都杨梅”的资金支持力度，
为“二都杨梅”地标使用合作社成员单位
授信 1亿元，全面开展农户小额普惠签
约行动，推广农户小额普惠贷款及“杨梅
贷”等特色产品，为杨梅种植户提供足够
的资金支持。

该行积极创新服务模式，大力推广
“丰收一码通”，让梅农安心享受“硬币压
箱底”变“手机秒收款”的安全与便捷。
与此同时，该行着力将线下丰收驿站打
造成杨梅展示窗口，向游客推介杨梅及
杨梅深加工产品；积极引导杨梅种植户、
梅商入驻“丰收购”等线上平台，着力拓
宽杨梅及其制品的市场半径。 冷新波

保定市清苑区农信联社

帮扶传统养殖业转型升级
近日，河北保定市清苑区农信联社

通过“商贷宝”信用贷款产品，为资深养
殖户张先生提供15万元资金支持，成功
推动其经营模式从传统肉鸡养殖向现代
化蛋鸡育雏转型。

据了解，张先生具有十余年养殖经
验。近期，他计划转向更具发展潜力的
蛋鸡育雏产业，却面临资金周转不足的
难题。该联社在重点评估其经营稳定性
及行业经验等软指标后，采用“三台六
岗”新模式，高效完成授信审批全流程。

获得资金支持后，张先生以“自养+
寄养”模式，有效缓解前期鸡舍建设、设
备购置等固定资产投资压力，并为当地
家禽产业转型升级提供了可复制、可推
广的示范样板。 刘凯悦

近年来，江西南丰农商银行积极助力当地特色美食产业发展，与县餐饮协会签订党建联建共建协议，共同梳理
出优质商户“白名单”，组织工作人员常态化走进集市门店，送贷款与服务上门，以农商之力助力提振消费。图为该
行工作人员向商户讲解金融政策和贷款产品。 彭天涛

青神农商银行

创新“生猪活体抵押”贷款
生猪养殖是中国农业传统支柱产业

之一，养猪业作为传统养殖业的核心部
分，为农民提供稳定的收入来源。然而，
在传统信贷模式下，生猪养殖户普遍缺
乏被认可的抵押物，担保难、融资难一度
成为生猪养殖户创业路上的“拦路虎”。
近期，位于四川青神县罗波乡的青神和
旺家庭农场就面临着这样的窘境。

四川青神农商银行在了解到这一情
况后，迅速组织专业团队进行对接，深入
了解其经营规模、财务状况和资金需求，
开辟“绿色审批通道”，以“生猪活体抵
押”作增信措施，将养殖户中的“活物”转
化成可抵押的“资产”。随后，该行向青
神和旺家庭农场发放贷款 156 万元，解
了养殖户的燃眉之急。 陈杰 陈婉遐

今年以来，湖北黄梅农商银行聚焦
辖内绿色印染纺织、优质稻米、农副产
品深加工、新能源装备制造、光电新材
料五大核心产业链需求，持续优化服
务，推动金融服务与产业发展实现深度
融合。

该行组建专项工作专班，以“六访
六增”“增户扩面”等活动为抓手，对全
县200余家链上企业和产业大户进行全
覆盖走访，逐户建立包含经营状况、融
资需求、上下游关系在内的“一户一档”
数据，确保金融服务精准触达，成功拓
展下游客户102户。

该行积极构建多方协同机制，与县
经信局、农业农村局等部门建立常态化
信息共享机制，及时获取企业名录和产

业政策，打通信息壁垒；积极携手商会、
行业协会、担保公司，形成服务合力，共
同为链上企业提供全方位支持。

针对不同产业链和企业特点，该行
依托“楚农e贷”“农担贷”等专属惠民信
贷产品及智慧办贷模式，积极推行“一
链一长、一户一档、一企一策”综合金融
服务。

在建设特色产业链金融服务示范
支行的基础上，该行建立“周总结、旬培
训、月考核”机制，组织客户经理学习金
融产品、产业政策、对公贷款、风控要点
等知识，提升专业服务能力；召开产业
链金融推进会，及时总结经验，解决服
务难题，优化业务流程，着力激发员工
服务产业发展的积极性。 黎小敏 柳丽

位于湖北省嘉鱼县境内的潘湾镇，
是当地著名的“蔬菜之乡”。多年来，湖
北嘉鱼农商银行潘湾支行坚持以金融
之力支持乡村振兴，着力以温暖笔触滋
养着一户户“三农”家庭的心田。

今年春节期间，该支行工作人员抓
住“村晚”活动契机，化身金融知识的传
播者，将普惠金融政策送进千家万户。
活动期间，该支行吸纳了四邑村1100余
户村民的5000余万元存款，成为该支行
与群众互信的一个明证。

为推动农旅融合经济发展，该支行
传承“挎包精神”，积极开展“六访六增”

“扩面增量”活动。工作人员白天走村
串户了解农户需求、夜晚研究信贷方
案，赢得了百姓的交口称赞。

在此过程中，退休党员王正宏主动
请缨，带领年轻员工走村串户。他将晦
涩的金融知识转化为通俗易懂的乡间
俚语，把惠民政策融入贴心家常，用真
挚的情感拉近与村民的距离。在肖家
洲村推广第三代社保卡时，该支行员工
挨家挨户上门服务，克服重重困难，完
成300余张社保卡的发放。

该支行工作人员用脚步丈量民情、
用服务点燃希望，目前实现存款净增首
次超越当地农行。这份来之不易的超
越，背后是“敢为人先”的魄力与服务

“三农”的坚守。该支行将金融暖意注
入乡村脉络，助力农户、农民、农企的美
好梦想，在乡村振兴的征程中绽放出耀
眼的光芒。 李洁

武乡农商银行

金融赋能“酿出”致富路
山西省洪水村的传统酿醋技艺历史

悠久，然而，由于酿醋成本高、生产周期
长等原因，这项珍贵的技艺一度濒临失
传。怀揣着不能让老手艺失传的想法，
李志方于 2024 年创办武乡县洪水镇洪
水村春香农产品加工合作社，决心将传
统的酿醋技艺传承下去，但建设熏炉、购
置设备、租赁场地等都需要大量资金，这
让他一时犯了难。

山西武乡农商银行洪水支行客户经
理在日常走访中得知李志方的计划后，
立即展开深入调研，迅速帮助其收集资
料、申请贷款，仅用三天时间就完成了贷
款审批，随后，46 万元“创业担保贷”也
顺利发放至李志方手中。

在此基础上，武乡农商银行将醋坊
的长期发展需求纳入评估体系，确保金
融支持能够覆盖产业链发展全周期，为
企业稳健发展保驾护航。这坛由金融服
务催化的香醋，已成为武乡农商银行精
准服务激活产业造血能力的鲜活样本。
在该行金融“活水”的浸润下，特色产业
正变作带动农民增收的“致富密码”，书
写着乡村振兴的崭新篇章。 李静

金华成泰农商银行

创新金融产品 打造振兴引擎

黄梅农商银行

推动金融服务与产业发展深度融合

嘉鱼农商银行潘湾支行

走村串户普及金融知识

编者按：在海南，阳光带来的不仅是温度，更是大地蓬勃的生机。本次系列报道旨在跟随海南农
商银行“田间筑梦人”的脚步，一起贴近泥土的芬芳，感受产业链的律动，深入海口荔枝园的甜蜜果
园、探访万宁东星斑养殖场的活力源泉、走进澄迈凤梨田的金色海洋、触摸乐东金钱树产业的“绿色
脉搏”……看一笔笔“希望贷款”如何落地生根，如何撬动一个产业、致富一方百姓、激活一片热土。


