
“苏州好，葑水种鸡头，莹润每疑珠十斛，柔香
偏爱乳盈瓯，细剥小庭幽。”每年秋天，正是有着苏
州“水八仙”之称的苏州鸡头米（芡实）大量上市的
时节，江苏苏州农商银行的工作人员来到吴江同里
镇湘溇村的鸡头米种植基地，为种植户们引来金融

“活水”，在帮助他们解决资金难题的同时，携手当
地媒体一同做好“水中人参”的宣传工作，帮助农户
进一步打开销路。
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苏州农商银行作为“因农而生、因农而兴”的地
方法人银行，始终将助力乡村振兴作为使命，深化

“大数据+‘铁脚板’+网格化”走访模式，为农户的生
产经营提供金融支持；升级“江村驿站”农村服务
点，让村民足不出村便可享受“金融+生活+政务”的
综合化场景服务。截至目前，该行投入运营 47 家

“江村驿站”，服务村民16.87万人，办理各项业务超
6.1万笔。该行将“千企万户大走访”和整村授信相
结合，持续推进“阳光信贷”走访调研工作，实地摸
排辖内农户的金融需求，精准匹配金融产品和服
务。截至目前，该行已在全区推进“阳光信贷走访
调研工作”，建档服务覆盖客户 15.59万户、53.91万
人，其中普惠小额信用贷款用信 7294户，余额 8.17
亿元。该行联合苏州市吴江区农业农村局、江苏有
线共同打造“数字乡村客厅”，依靠北斗卫星遥感技
术，完成全区范围内 11个区镇、210个行政村和 13
个涉农社区的遥感测绘工作，做到村情村貌一览无
遗，为网格化营销提供了重要数据支撑。
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鸡头米作为苏州当地特色的农产品，整个生
长期在 180 天到 200 天，对生长的水层、肥料管理
要求很高，从播种到采收需要耗费大量的人力成
本。苏州农商银行针对农户季节性资金需求，提
供了精准信贷服务。针对鸡头米成熟季集中出现
的用工与农资采购资金需求，苏州农商银行依托农村资产资源大数据云图，
主动对接种植农户，依托“苏农 e贷”产品，为资质优良的农户提供快速授信，
高效缓解其融资难题。为了在收获旺季帮助农户节约时间，免去前往银行
网点的麻烦，苏州农商银行的客户经理深入田间地头，组建助农小分队，将
服务窗口前移至村口塘边，开通“绿色通道”，通过限时办结，实现农户“零次
跑”就能贷款的目标；推出“苏农 e贷”七折利率优惠专享活动，支持农户通过
包括手机银行在内的线上平台，实现贷款随借随还，精准匹配鸡头米种植

“短、频、急”的资金需求特点。

管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务管家服务 在综合化体系内实现价值共生

今年是鸡头米的“丰收年”，但增长并不意味着增收。在这一背景下，苏州
农商银行以综合化服务帮助农户解决融资难题。该行在鸡头米上市期间，联
合当地媒体以“寻小镇滋味”为主题，前往相关种植基地拍摄宣传视频，并在官
方账号中上线播放，单条视频曝光量达32.4万次，为农户引流拓展销路。苏州
农商银行将种植户的鸡头米上架至员工订餐系统，鼓励员工积极采购。今年
以来，该行累计帮助农户销售鸡头米超500斤，有效帮助农户消化库存。该行
不断完善线上结算渠道，上门为种植户办理收款码，助力销售资金快速归集，
推广各类财富保值增值产品，构建高效、便捷的金融服务闭环。 庄琴
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今年以来，湖北鄂州农商银行紧扣金
融“五篇大文章”，通过多维施策，构建起
一站式科技金融服务体系。截至目前，该
行已为全市147家科技型企业注入13.2亿
元的信贷“活水”，以实实在在的行动切实
为科技型企业发展解决资金需求难题。

该行及时出台《鄂州农商银行关于
做好金融“五篇大文章”实施方案》，成立
科技金融服务工作领导小组，建立专班
服务机制，确保靶向发力科技金融工
作。该行单列科技型企业贷款规模，并
将其纳入支行综合绩效与客户经理拓客
考核，以此激励广大员工加大对科技型企
业的服务力度；同时，开展科技金融专项
活动竞赛，出台优惠贷款利率，通过优化
奖励机制，持续加大对科技型企业创新发
展的金融支持力度。

鄂州农商银行从全行选拔 40名优秀
客户经理组建了一支“金融辅导员”队伍，
聚焦首贷户培植提供金融政策辅导，先后

联合相关单位举办“银企”对接会10场，为
100余家“专精特新”、先进制造业及高新
技术企业提供专业金融咨询，助力科技型
企业破解首贷难题。今年以来，该行已成
功为30家科技型企业完成首贷培植。

针对科技型企业“轻资产、重智力、专
业性强”的特点，鄂州农商银行突破传统
信贷“重抵押”模式，创新构建科技型企业
创新能力评价体系，不再单一依赖固定资
产，转而聚焦企业知识产权、专利权、商标
权等轻资产信用价值，从技术转化能力、研
发投入稳定性等维度综合评估企业持续创
新力，据此提供差异化信贷资金支持，切实
提升对科技型企业的服务适配性。

围绕科技型企业的融资需求，鄂州农
商银行创新推出“科技积分贷”“知识价值
贷”等产品，覆盖科技型企业不同的融资
场景。截至 8月末，该行已累计发放科技
型企业知识价值信用贷款 43 笔、金额达
9120万元。该行积极探索知识产权质押

贷款模式，以企业知识产权作为融资担
保，为 2 家科技型企业提供了 500 万元的
信贷资金支持；同时，持续丰富金融产品
库，推出服务科技型企业上下游的“好企
贷”、面向企业高管及核心骨干的“科技人
才信用贷”等多款创新产品，全方位匹配
相关企业的金融需求。

针对科技型企业从初创期、成长期到
成熟期不同发展阶段和成长过程中的多
元化场景，该行推出科创金融企业综合金
融服务方案和产品手册，形成全生命周期
的服务方案；同时，在全行开展科技型企
业专项营销活动，完善考核办法，以高频
督办推动科技金融服务落地见效。

下一步，鄂州农商银行将持续聚焦
主责主业，面向光谷科创大走廊鄂州功能
区重要节点建设要求，打通金融资源与科
创要素对接的“最后一公里”，为鄂州提升
创新策源力、服务湖北支点建设注入源源
不断的金融“活水”。 洪剑
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云南农信执“金融之笔”

书写服务乡村振兴精彩答卷
金秋九月，云岭大地秋高气爽、绚

丽斑斓。呈贡花海缤纷灿烂，陆良蔬菜
四季常青，保山咖啡果实飘香，版纳稻
浪织就金色锦缎……在这一幅幅产业
兴旺的丰收图景背后，跃动着云南农信
金融“活水”的澎湃脉动，见证着云南农
信执“金融之笔”全力书写金融“五篇大
文章”、精准滴灌“三大经济”和“1+10+
3”重点产业的生动实践。

从“鲜花贷”到“取水贷”
扎实做好金融“五篇大文章”

夜幕下的斗南花卉市场，人声鼎
沸、花香四溢。在亚洲最大的鲜切花交
易中心，传统花卉产业正在科技金融的
支撑下悄然转型升级。近日，云南农信
向花卉产业链龙头企业——云南花伍
科技股份有限公司授信2000万元，以知
识产权质押贷款的方式，助力这家日均
鲜花成交量超200万支的科技型企业走
上全省首家花卉企业上市之路。

除为花卉企业提供结算保障、融资
支持等多元化金融服务之外，云南农信
还通过全国首个鲜切花卉产业全链条数
字化服务平台“滇品慧”，帮助花卉企业
减少开票流程、降低开票成本。截至目
前，云南农信已与超5000家科技型企业
合作，重点科技型企业贷款增量占比
10.57%，数字金融贷款增长18.46%。

苍山洱海畔，关于绿色金融的故事
正在书写。立足黑潓江流域水资源丰
富的现状，云南农信创新“水权质押+信
用评估”机制，向辖内米子坪水电站发
放 200万元“取水贷”，帮助该水电站破
解无实物抵押难题。目前，“取水贷”已
在云南农信辖内的 50余家行社得到推
广，带动水资源利用效率提升15%。

今年以来，在纵深推进金融“五篇
大文章”的道路上，云南农信以“接地
气、能落地、见实效”的服务模式，全力
服务云南实体经济和产业转型升级。

云南农信全方位服务碳汇云南和
美丽云南建设，完善绿色金融发展机
制，创造了绿色贷款增量占比 53.49%、
民营主体绿色贷款占比 63%的亮眼数
据，让绿色金融之风吹遍云岭大地。

从滇池渔村到边境口岸
全力赋能“三大经济”发展

滇池湖畔，牛恋小渔村三面环湖，推
窗见景。近日，昆明市“昆旅贷”政策宣讲
暨首批贷款发放仪式在这里举行，5家文
旅企业累计获得云南农信1850万元的授
信支持。自2023年滇池沿岸重点乡村战
略部署启动以来，云南农信已累计向滇池
沿岸重点乡村投放贷款15.95亿元，为乡
村文旅产业发展注入了足额的信贷资金。

“‘昆旅贷’像及时雨，解决了我们

的资金难题，让民宿装修得以顺利推
进。”云南无阔酒店管理有限公司负责
人表示。这款引入政府性融资担保机
构分险的政策性普惠金融产品，单户最
高授信可达 1000万元，贷款期限最长 5
年，专项用于文旅产业发展。

依托当地独特的资源禀赋，云南农
信加大对旅居产业贷款的投放力度，截
至 8 月末，贷款余额突破 300 亿元，为

“有一种叫云南的生活”注入了强劲的
金融动能。

云南农信还聚力口岸经济建设做
足“边”文章，创新“跨境结算+普惠贷
款”金融服务模式，促进口岸地区“集
货、建园、聚产业”，为兴边富民、稳边固
边提供了有力的金融支撑。截至 8 月
末，全省农信累计跨境结算金额 826亿
元，极大地促进了沿边产业提质增效。

从咖香果蜜到粮丰菜肥
助力重点产业转型升级

云南咖啡，香飘世界。近年来，云
南农信深耕咖啡产业链，从为咖农提供
种植支持，到为加工企业注入技术改造
资金，再到助力农民专业合作社打通产
销链路，为咖啡产业注入了一股股“金
融暖流”。云南农信在云南咖啡产业核
心产区之一的保山市推出“咖啡贷”，创
新担保模式，配合推出“一码游潞江”小

程序，助力保山咖啡“飘”向“云端”。
“往年开春就发愁买苗的钱，自从

有了‘蔬菜贷’，用手机银行点一下，买
苗的贷款就到账了。”在曲靖市陆良县
板桥镇的一个蔬菜种植基地里，基地负
责人胡先生说道。

陆良县是云南省蔬菜优势产区、粤
港澳大湾区优质蔬菜供给中心，也是全
国重要的“南菜北运”“西菜东运”生产
基地。截至目前，云南农信累计在陆良
发放“蔬菜贷”1.3亿元，助力陆良县蔬菜
种植面积达 90 万亩，年产量超 200 万
吨，实现综合产值约150亿元。

近年来，云南农信落实国家粮食安
全战略和“菜篮子”工程，围绕花卉、茶、
咖啡等高原特色产业，打造“龙头企业+
新型农业经营主体+农户”的产业链金
融模式，加大对粮食、蔬菜、水果产业和
茶、咖啡、花卉、坚果等特色农业的金融
支持力度。值得一提的是，云南农信发
放的“1+10+3”重点产业贷款连续三年
保持 10%以上增速，覆盖全省 165 万家
经营主体。

今后，云南农信将继续强化“三农”
重点领域的金融供给、提升“三农”金融
服务水平，执“金融之笔”，在云岭大地
上奋力书写新时代金融服务农业农村
现代化的精彩答卷，为扎实推进乡村全
面振兴贡献农信力量。 王晋源 周黎黎

作为扎根红土地的“金融赣军”
长子和龙头银行，江西农商联合银行
引导全辖农商银行践行“金融为民”
初心，聚焦支农支小主责主业，回归
服务实体经济本源，加大对重大战
略、重点领域和薄弱环节的支持力
度，扎实做好金融“五篇大文章”，为
推动地方经济社会高质量发展提供
有力的金融支撑。

科技金融全周期护航
为新质生产力“架桥铺路”

江西农商联合银行将服务科技创
新作为重要战略规划，制订并实施科
技金融专项行动方案，单列科技型企
业信贷规模，强化考核激励，引导更多
金融资源加速向科创领域集聚；紧扣
江西省制造业重点产业链现代化建设

“1269”行动计划，通过“整园授信”“整
圈授信”“整链授信”模式，实现对全省
近2万家科技型企业的对接全覆盖。

江西农商联合银行创新推出“科贷
通”“科创积分贷”等专属信贷产品，精
准支持“独角兽”“瞪羚”、专精特新“小巨
人”等创新主体茁壮成长；同时，深化

“政银”协作，与地方财政、科技、工信等
部门共建常态化融资对接机制，畅通科
技型企业融资渠道。截至今年6月末，
全省农商银行累计支持科技型中小企
业5122家，贷款余额达515.2亿元。

绿色金融多维度发力
让绿水青山“底色”更亮

江西农商联合银行紧抓国家生态
文明试验区、生态产品价值实现机制
国家试点和国家绿色金融改革创新试
验区的政策机遇，出台促进绿色金融
发展的14条具体举措，下发500多个

绿色项目清单，指导各地农商银行逐
一对接，推动绿色贷款持续增长。

江西农商联合银行不断深化“政
银企”合作，依托江西省地方金融监
督管理局、人民银行江西省分行收集
整理的绿色项目库，积极探索“1+N”
联合授信、银团贷款模式，在生态农
业、节能环保、清洁能源等领域实现

“应授尽授、应贷尽贷”的目标。截至
6月末，全省农商银行绿色贷款余额
251.5亿元，较年初增加44亿元。

普惠金融广覆盖
为千企万户“输血补气”

江西全辖85家农商银行、2200多
个支行网点、1.4万个金融服务点、2.5
万名员工，利用人缘、地缘优势，深入实
施“贷款客户三年翻番”工程，在全省组
织开展乡村振兴整村授信、“支小支微”
普惠授信、“普惠金融万里行”三项行
动，覆盖全省1.23万个行政村、4457个
城区服务网格；开展“普惠金融万里行”
专项活动3208场，贷款客户数突破435
万户，其中用信客户首次超300万户。

江西全辖农商银行始终坚守支
农支小的市场定位，以占全省 21%的
存款资金，发放了占全省 45%的普惠
涉农贷款和 27%的普惠型小微企业
贷款，着力护住“‘三农’+小微”两个
小盘，助力稳住区域经济大盘。截至
6月末，全省农商银行新增涉农和小
微企业贷款占比超 97%，普惠类贷款
市场份额稳居全省金融机构首位。

养老金融全方位服务
护“银发”群体幸福晚年

针对老年客户存款偏好，江西全
辖农商银行推出利率更高、支持纸质

存单打印的“社保存”；针对养老产业周
期长、盈利水平低等特点，优化授信政
策，延长贷款期限，支持养老小微企业
及个体工商户发展。在金融服务上，
江西全辖2244个营业网点实现老年客
户“绿色通道”、便民设施全覆盖；推出

“长者版”手机银行，配置语音导航及
“一键帮”菜单，“96268”客服热线开通
老年专线，实现人工服务“一键直达”。

江西全辖农商银行积极组织员工
定期走进社区、乡镇、养老机构，通过

“金融夜校”“金融课堂”等形式，为老年
客户普及金融知识。截至目前，江西全
辖农商银行累计开展反假货币宣传活
动3097场，反诈、反洗钱活动2522场，
服务老年客户总数达344万人。

数字金融全要素赋能
让便捷服务“触手可及”

江西全辖农商银行深入践行“科技
兴行”战略，聚焦客户需求，运用人行企
业收支流水、“赣金普惠”等平台数据，创
新研发“流水易贷”“政采贷”“个人创业e
贷”等更具包容性和便利性的数字化信
贷产品，累计为76.8万客户提供数字化
贷款服务，金额998.6亿元，帮助客户跨
越“数字鸿沟”。全省网点智能化转型
率超 95%，小额贷款线上办贷率达
100%，数字金融客户超1500万户，有效
提升了金融服务的精准性和有效性。

此外，江西农商联合银行将数据
作为核心生产要素，率先在全省发放
首笔数据资产质押贷款；全力推进数
电发票系统建设，在全国农信率先推
出开票全流程智能化管控；重塑全面
风险管理体系，在全国率先搭建集中
式风险监测预警系统，以科技护航全
辖农商银行安全发展。 刘峥

中秋前夕，针对月饼加工行业季节性强、资金周转急等特点，山西临猗农商银行开展了以“月满企兴”为主题的助企行动，
开展“扫街式”走访摸排，深入小微企业和个体工商户，精准了解其经营状况和融资需求。截至目前，临猗农商银行已为全县52
家相关企业提供982万元的信贷资金支持。图为该行工作人员深入一线调研月饼加工商户的资金需求。 黄骁

鄂州农商银行聚焦科技型企业需求

构建一站式金融服务体系

当经济发展从高速增长转向高质
量发展的深水区，当新型城镇化进入
精准“滴灌”的下半场，中小银行正站
在战略抉择的关键路口。在利率市场
化深化、同业竞争加剧与风险防控压
力叠加的背景下，中小银行唯有锚定
长期主义价值坐标，找准与时代发展
适配的差异化路径，才能在金融体系
的生态格局中实现可持续发展。

经济形态的迭代重塑着金融需
求。县域产业园区的集群化发展、农
产品加工业的升级转型、新市民群体
的分层需求，特别是老一代农民工的
储蓄结算与新生代的消费信贷差异，
要求金融服务从标准化产品供给转
向场景化解决方案输出。这种需求
结构的变化，恰恰是中小银行发挥灵
活优势的战略机遇。

中小银行的“适配道路”，本质是
将长期主义转化为与区域发展同频共
振的具体行动。中小银行应把握规模
与增速的适度原则，不盲目追求规模
扩张或增速提升，而要聚焦核心定位，
当好县域经济的“毛细血管”、乡村振
兴的“金融纽带”、新市民群体的“服务
伙伴”，在县域经济活动中主动作为，
力争成为服务县域发展的中坚力量。

坚定长期主义 选取适配道路
□ 党云帆


