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把金融把金融““活水活水””引向田间地头引向田间地头

乡村振兴，产业为基；产业发展，金融为翼。作为国有金融企业，近年来，
国元期货有限公司（以下简称：国元期货）紧扣“千万工程”产业赋能的核心要
义，把服务“三农”刻进业务基因。十年来，从安徽省亳州市蒙城县首单玉米

“保险+期货”项目起步，到如今足迹遍布全国 30 余个省份，落地“保险+期
货”、产业培育、就业扶持、消费带动等项目超过 1000个——国元期货用一套
套接地气的“解题方案”，为乡村产业振兴蹚出了一条金融赋能的实践路径。

第一道题 价格“过山车”，农户怎么扛？

生猪养殖是安徽省亳州市蒙城县百姓实现增收致富的重要产业。但养殖户最
怕的，不是猪生病，而是猪价“过山车”——行情好时舍不得卖，行情差时不得不亏钱
出栏。传统农业保险只保自然灾害和疫病，对价格波动带来的经营损失毫无办法。

国元期货的团队来了之后，没有急着“上课”，而是先扎进猪圈算账。他们
联合国元农业保险安徽分公司，为蒙城县生猪养殖户量身定制“保险+期货”
方案。简单说就是：养殖户买一份价格保险，保险公司再通过国元期货的期权
工具把风险对冲掉——猪价跌了，保险赔钱；猪价涨了，养殖户照样能赚钱。

项目运行近三个月，累计保障生猪近 3万头，赔付率达 186.81%。什么意
思？养殖户每交1元保费，平均能拿回近2元的赔付。这些赔付资金迅速转化
为实实在在的生产资料——饲料堆高了，猪栏也拓宽了，养殖规模悄然扩大。
一位当地养殖户说：“以前卖猪像押宝，现在心里有底了。”

同样的逻辑，在陕西省延安市延长县的苹果园里也在上演。在延长县，苹
果承载着千家万户的生计，但“丰产不丰收”曾是挥之不去的阴影。国元期货连
续七年深耕于此，服务逐年加码：价格端有“保险+期货”托底，仓储销售端则引
入“订单+冷链”模式——冷库延长货架期，收购保底合同提前锁价，让熟透的苹
果等得起、卖得好。2024年，该项目为1800吨苹果提供超1300万元承保货值。
2025年，该项目覆盖面积扩大到约1000亩、保障农户收益超1100万元。

在内蒙古自治区通辽市库伦旗，玉米价格波动同样让种植户头疼。国元期
货通辽营业部先帮助当地夯实种植基础，再通过子公司引入玉米场外期权工
具。与传统期货套保不同，场外期权无需缴纳保证金、没有追保压力，更贴合农户
的实际操作能力。该项目最终实现盈利约1.3万元——钱不算多，但让当地农
业经营主体第一次系统接触并掌握了价格风险管理方法，国元期货用“保险+期
货”这一把“钥匙”，打开了农产品价格风险管理的“锁”。

第二道题 产业“小而散”，后劲怎么足？

只解决价格风险还不够，产业要真正振兴，需要从根子上强起来。
在安徽省安庆市宿松县程岭村，国元期货自2023年首次结对帮扶以来，累计投入16万元专项帮

扶资金，通过“三年三步走”战略，助力程岭村打造“党建强、产业兴、百姓富”的乡村振兴样板。国元期
货团队多次实地调研，和程岭村村干部一起研究：除了传统的水稻、棉花、大豆、葡萄，能不能发展优质
水稻和中药材？产业链能不能往深加工延伸？能不能建一个智慧农业示范园？这些问题的答案，正
在一步步变成现实。

在陕西省渭南市白水县水苏村，苹果是支柱产业，但长期以来面临市场波动和价格风险的挑战。
国元期货没有简单地“给钱了事”，而是推广“订单+期货”业务——果农提前锁定苹果价格，有效规避
市场风险。同时，国元期货捐赠帮扶资金用于苹果产业基础设施建设、种植技术提升，并多次组织专
业团队深入调研，根据实际情况制定精准帮扶方案。

“授人以鱼不如授人以渔，再到授人以链。”国元期货把帮扶从“给钱”升级为“给模式”——帮产业
建链条、帮农户找销路。2025年，国元期货落地产业帮扶项目30余个，惠及6000余户脱贫户；投入消
费帮扶资金近60万元，协助搭建15个线上销售平台，全年助力销售农副产品4000余万元。

第三道题 金融“高大上”，农民怎么懂？

期货、期权、套期保值……这些词对大多数农民来说，就像“天书”。金融工具再好，农户不懂、不
敢用，也是白搭。

国元期货的做法很“笨”——下田埂、蹲地头，把专业术语翻译成家常话。在陕西榆林市佳县，国元期货团
队面对“期货+保险+财政贴息+担保+银行”这一链条式组合，没有照搬专业名词，而是用“给猪上保险，降价
有人赔，没钱能借钱”三句话讲清核心。当养殖户攥着保单样张将信将疑时，国元期货团队没有赘述理论，而
是直接把承保机构和信贷部门的对接人、电话抄给农户，并叮嘱：“所有环节都有人跟进，遇到疑问随时联系。”

在安徽省宿州市灵璧县，生猪期货对大多养殖户而言还是新鲜事物，国元期货团队随即组织全县
首场“保险+期货”培训。在内蒙古自治区乌兰察布市兴和县，国元期货团队主动建立沟通渠道，向当
地政府和农户逐一解答疑虑。在海南省五指山市，为了帮胶农理解天然橡胶“保险+期货”，国元期货
团队把培训班开到了田间地头。

2025年，国元期货全年开展各类金融助农培训80余场，培训涉农人员1800余人次，为企业提供专
项咨询服务方案7个。国元期货这些看似“笨”的办法，恰恰是最实在的努力。

不仅如此，国元期货还把党建共建作为金融服务下沉的“红色引擎”。2025年，国元期货与安徽、云南、
陕西、山西等省区40余个县、乡、村党支部建立常态化结对关系，签订结对及党建共建协议60余份，开展各
类共建活动40余次，覆盖党员群众1000余人次。国元期货党员骨干深入田间地头，为地方政府、企业及农
户提供一对一咨询服务。在河南省信阳市固始县李棚村，国元期货第五党支部摒弃简单的资金慰问模
式，聚焦当地特色农业产业链的痛点与难点；在信阳市潢川县万营村，又通过“座谈献策+签约共建+资
金捐赠+金融培训”的方式为产业发展“把脉问诊”，推动组织共建、资源共享、发展共促从纸面走向田间。

从首单玉米“保险+期货”项目算起，国元期货的助农之路已经走了整整十年。十年间，他们用脚
步丈量了30余个省的土地，用1000多个项目为农户筑起收益“安全网”，用一场场培训把金融知识种
进了田间地头。正如国元期货人所信奉的——“站在最大多数劳动人民的一面”。这份踏实，正是国
元期货以金融赋能“千万工程”最有力的注脚。 邬小福

在新疆天山北麓吉木萨尔县泉子街镇牧
业村，国贸期货股份有限公司（以下简称：国贸
期货）帮扶的马产业提升暨马队扩容增效项目
已落地实施，成为金融机构学习运用“千万工
程”经验、因地制宜赋能乡村产业振兴的生动
实践。该项目依托车泉马队合作社现有场地、
运营团队以及车师古道文旅资源，推进良种繁
育、马奶保鲜储存、观光休闲全链条配套升级，
推动传统养马产业与乡村文旅深度融合，有望
为当地牧民带来持续产业增收。

草场蕴藏发展短板
资源静待转化红利

“千万工程”的一条重要经验，就是坚持因
地制宜、分类施策，立足各地资源禀赋找准产
业发展路径。牧业村拥有近70万亩天然草场，
是以哈萨克族为主的多民族聚居村。该村地
处吉木萨尔县南部山区，全村 90%以上为牧

民，产业以马、骆驼等特色养殖为主。当地虽
然发展马匹养殖产业、民俗旅游的条件优越，
但是资源优势却难以落地：良种乳用母马缺口
大，马奶供应不稳；缺少冷藏设备，马奶保鲜
难；文旅活动仅有骑马体验，配套设施薄弱、产
业链短。面对牧区现实难题，国贸期货积极接
洽牧业村，围绕马匹增购、奶源提质、文旅产业
升级开展金融帮扶，推动马匹养殖、马奶加工
产业与乡村文旅深度融合。

锚定牧民增收愿景
产业铺就共富道路

学习运用“千万工程”经验，核心在于兴
业、强村、富民。随着马产业提升暨马队扩
容增效项目落地，各类增收效益正逐步释
放：良种乳用母马种群已初步形成，鲜奶产
能逐步释放，产品广受市场欢迎，后续将同
步带动马奶产业提质与文旅经营性收入增

长，形成种植养殖联动、文旅互促的多元增
收格局。

此次帮扶投入形成的养殖、文旅配套资
产全部确权归村集体所有，由合作社统一运
营，推动一次性帮扶向长效“造血”产业转变，
这正是“千万工程”久久为功、持续发力的生
动写照。这一模式有效拓宽群众增收渠道，
带动数十户脱贫户、监测户参与产业发展，吸
纳当地农牧民就近稳定就业，辐射带动就业
创业人数超百人，务工群众有望年均增收数
千元，全村马匹养殖户均可共享产业发展成
果；同时，合作社积极开展养殖技术、疫病防
控、文旅等专项培训，为产业长效发展储备本
土人才。

搭建长效发展纽带
多元帮扶筑牢振兴根基

“千万工程”经验启示我们，要坚持以党建
为引领，汇聚各方合力推进乡村全面振兴。在
做实产业硬件帮扶的基础上，国贸期货不断深
化“企地”多层次协作，以党建为抓手推进闽疆
协作，与牧业村签订党建共建协议，搭建“企
地”党建联动桥梁；立足期货行业专业优势，面
向村干部、合作社经营者、农牧民代表开展期
货专题培训，普及产业风险管理与金融避险知
识，将金融专业力量融入牧区产业发展，实现
产业帮扶与金融赋能双向发力。

作为金融机构，国贸期货主动融入乡村振
兴与闽疆东西部协作大局，以产业帮扶为纽
带，将金融资源转化为边疆牧区长效发展动
能，有效壮大集体经济、稳固农牧民增收基础，
持续巩固拓展脱贫攻坚成果。下一步，国贸期
货将立足期货专业优势，持续深化产业帮扶，
拓宽协作帮扶路径，引金融“活水”精准滴灌边
疆沃野，为学习运用“千万工程”经验、建设宜
居宜业和美乡村注入“期货力量”。 陈龙斌

推进乡村全面振兴，产业兴旺是基础，风险
可控是保障。面对农产品价格波动、极端天气
增多、农业经营主体融资和销售衔接不畅等现
实难题，招商期货有限公司（以下简称：招商期
货）立足期货市场价格发现、风险管理和资源配
置功能，把服务“三农”作为践行金融工作政治
性、人民性的重要落点，持续探索“保险+期货+
N”模式，将期货与保险、银行、订单、公益基金、
产业帮扶等资源有机衔接，让专业金融工具走
出交易场所、走进田间地头，为农业稳产、农民
稳收和乡村特色产业发展提供更具韧性的金融
支撑。

多年来，招商期货坚持以需求为导向，因地
制宜、协同共建，围绕不同地区的产业基础、风
险特征和农户诉求设计方案：在价格波动较大
的棉花、红枣、玉米等产业中，重点发挥“保险+
期货”的价格保障作用；在产业链条较长、资金
需求较强的地区，引入银行、订单和实体企业，
打通生产、融资与销售环节；面对寒潮等传统保
险覆盖不足、定损较难的新型风险，则以天气指
数和场外衍生品拓展保障边界，由此形成从单
一风险保障向“金融+产业+民生”综合服务延伸
的实践路径。

扎根一线
创新金融方案解决农业痛点

做好金融助农，首先要读懂农户、读懂农
业。招商期货坚持调研先行、靶向发力，成立乡
村振兴工作小组，将涉农服务细化为可落地的
工作任务。其间，招商期货乡村振兴工作小组
深入农业生产一线，与地方政府、农户和新型农
业经营主体面对面沟通，在真实农业生产经营
场景中识别价格、天气、融资和销售等风险，再
据此匹配保险、期货及其他金融工具。

在项目实施过程中，招商期货不仅提供产品
和保费支持，还通过金融知识下乡、专题培训、党
建共建等形式，讲清“保险+期货”的运行逻辑和
保障作用，帮助农户理解并使用风险管理工具；
同时，依托招商局集团综合央企平台和母公司招
商证券金融优势，联动保险、银行、公益基金、产
业企业等多方资源，推动产融结合、融融协同，使
金融服务由项目端向产业链上下游延伸。

多方联动
以“保险+期货+银行+订单”贯通产融销

新疆阿瓦提县素有“长绒棉之乡”之称。2022
年，受国际市场波动和供应链变化等因素影响，棉
价大幅起伏，棉农惜售与收购加工企业“收棉难”同

时出现：一端担心价格下跌影响收入，另一端面临
棉源和收购资金压力。针对这一产业堵点，招商期
货联动多方构建“保险+期货+银行+订单”方案。

该方案以保障棉农收益为核心，由实体企
业与棉农签订现货订单，稳定棉花销路和销售
预期；银行为核心企业提供收购融资贷款服务，
缓解企业资金周转压力；同时，通过“保险+期
货”管理棉价波动风险，并提供相应保费支持。
订单连接产销、银行注入资金、保险提供保障、
期货实现风险转移，多种工具相互衔接，形成覆
盖棉花生产、收购、加工和销售的服务闭环。

自 2022年首次在阿瓦提落地该方案以来，
招商期货连续三年逐步扩大项目覆盖范围，从
保护棉农收益、帮助收购加工企业锁定棉源等
实际问题入手，持续完善企农利益联结机制。
自 2021年以来，招商期货在新疆累计落地 34个

“保险+期货”项目，覆盖棉花、红枣、玉米等核心
经济作物，总项目金额超过17亿元，赔付金额超
过 1800万元，精准保障 4万余户农户；项目不仅
为农户稳收增收增添保障，也推动金融工具嵌
入当地特色农业产业链。

创新模式
用天气衍生品破解农户“靠天吃饭”

不同产业有不同风险。湖北蕲春春茶在每

年 2月至 4月进入抽芽、生长关键期，寒潮低温
一旦来袭，容易造成嫩芽受损和茶园减产。传
统保险对此类气象风险往往存在覆盖不足、定
损烦琐等难点。2024年1月末，在大连商品交易
所（以下简称：大商所）指导下，招商期货联合中
国人寿财产保险股份有限公司湖北省分公司、
天韧科技（上海）有限公司，在蕲春落地全国首
单“寒潮指数保险+天气衍生品”项目，以“中央
气象台—大商所温度指数”为标的，为农户提供
更加客观、及时的风险保障。

该项目运行过程中，湖北蕲春茶农向保险
公司购买寒潮指数保险，如温度低于设定水平，
保险公司将赔付农民损失；为对冲风险，保险公
司再与期货公司签订基于温度的场外期权合
约，一旦温度低于设定水平，期货公司将向保险
公司支付资金用于赔付；期货公司则将面临的
赔付风险再通过金融市场转移至因降温而获益
的机构，由此实现天气风险的分层转移和分
散。2024年 2月，蕲春先后遭遇两次寒潮冻灾，
该项目最终赔付率约 264%，理赔款及时弥补了
农户损失，为茶园后续维护提供了资金支持。

在风险保障之外，该项目还引入“乡村振兴+
公益金融”，形成“立体精准帮扶、‘一揽子’综合
助农”的新模式。招商局慈善基金会、招商证券
公益基金会、招商期货为低收入农民提供保费援

助，招商局慈善基金会、招商食品通过产业帮扶
助力茶园升级，招商证券参与消费帮扶，一次金
融创新由此延伸为多方参与的综合助农实践。

从一个项目到一种机制
持续提升金融强农质效

实践表明，金融助力“千万工程”，关键不在
于工具叠加得多，而在于能否真正解决农户和
产业的具体问题。招商期货的探索形成了三点
经验：坚持需求牵引，针对农业痛点创新解决方
案；坚持专业赋能，发挥期货市场价格发现和风
险管理功能，把不确定的市场风险转化为可识
别、可管理的风险；坚持协同共建，以“保险+期
货+N”整合政府、保险、银行、公益基金和产业
企业资源，推动单一项目向产业生态延伸。

金融强农不是简单的“给钱给物”，而是为
乡村产业注入可持续发展的内生动力。面向未
来，招商期货将继续发挥期货和衍生品专业优
势，做深做实普惠金融，持续创新“保险+期货+
N”模式，推动更多资源向“三农”领域集聚；同
时，加强金融知识下乡和基层人才培养，提升农
户与新型农业经营主体运用风险管理工具的能
力，让金融“活水”更加精准、顺畅地流向田间地
头，为农业强、农村美、农民富贡献更坚实的

“期货力量”。 杨茹名

——招商期货以招商期货以““保险保险++期货期货+N+N””模式赋能模式赋能““千万工程千万工程””
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国贸期货运用“千万工程”经验

推动马产业全链条升级

广告

近日，由郑州商品交易所支持，金瑞期
货股份有限公司（以下简称：金瑞期货）申
报的辽宁阜新花生“保险+期货”新农提升
计划试点项目正式落地。该项目由中国人
民财产保险股份有限公司阜新市分公司负
责承保，金瑞期货承接场外风险对冲相关
工作，为当地花生种植主体织密价格波动

“防护网”。
此次项目投保区域为辽宁省阜新市，

参保主体为当地农民合作社成员，共计覆
盖参保农户 43 户，项目总承保量达 1080
吨，对应投保面积 4698亩。

阜 新 市 地 处 北 纬 42° 花 生 黄 金 种 植
带，是国内辽西珍珠豆小粒花生的核心产
区，种植面积始终稳定在 102 万至 105 万
亩，花生产业全产业链综合产值约 30 亿
元，在同等沙土地种植条件下，花生亩收
益普遍高于传统大田作物玉米，是带动当

地农户增收、就近就业的核心支撑产业。
近年来，受极端天气扰动频发叠加农产品
市场价格波动加剧，当地花生种植户面临
的自然风险与市场价格双重压力持续攀
升，此次“保险+期货”项目的落地，正是
针对当地产业特性定制的风险管理工具，
能够充分发挥保险的风险兜底属性与期
货的对冲定价优势，帮助农户有效转移花
生市场价格波动带来的收益损失风险。

据金瑞期货项目组相关负责人介绍，
下一步，在郑州商品交易所的统一支持和
指导下，金瑞期货将继续跟进入场后的全
流程相关工作，积极响应中央一号文件关
于 金 融 支 农 的 相 关 精 神 ，灵 活 运 用“ 保
险+期货”这一创新业务模式，持续发挥期
货公司的专业服务优势，切实服务实体经
济高质量发展，为乡村振兴注入持久的金
融动力。 戴政炀

织密价格波动“防护网”
——金瑞期货阜新花生“保险+期货”新农提升计划试点项目正式落地
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招商期货董事长严福德招商期货董事长严福德（（右三右三））
率队赴新疆开展乡村振兴实地调研率队赴新疆开展乡村振兴实地调研


